           高新片南湖店广场活动总结
【活动时间】2015年5月13日~5月14日（2天）

【参与门店】华阳南湖店
活动期间同比去年2014年3月26日-4月25日

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	去年同期
	5339
	142
	1918
	36
	37.5

	5.13-5.14销售
	28552
	400
	6664
	23.3
	71.38

	增长比
	434%
	191%
	247%
	-12.7
	33.85


活动期间日均对比上月日均销售（3月26日-4月25日）
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	5.13-5.14日均
	14276
	200
	3332
	23.3
	71.38

	4.26-4.25日均销售
	3359
	73
	980
	29
	46

	增长比
	325%
	173%
	240%
	-5.7
	25.38


【重点单品活动情况】（同比2014年5月13日-5月14日）

	　
	天胶
	补肾
	蚕蛾
	乳酸菌
	科达琳
	锌钙特
	 辅降
	正气液
	中山中智
	藏药系列

	活动期间
	4
	21
	3
	42
	6
	47
	2
	148
	6.55
	1

	销售数量
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	活动期间
	2096
	1564
	198
	588
	112
	2140
	296
	1995
	656
	39.6

	销售金额
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	对比销售金额
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	88
	0
	112

	增减比
	100%
	100
	100
	100
	100
	100
	100
	216%
	100
	-182%


【活动优点】

请阐述顾客对主线及支线活动的优点：这次广场活动还算成功，采取凭DM单、会员卡、短信免费领取鸡蛋四枚，满多少可以赠送东西，还可以抽红包，现场比较热闹，人气较旺，厂家支持也比较到位，还有这次公司的送货效率很高。在此特别感谢公司的各位领导给予的大力支持！谢谢！
【活动不足与改进办法】

请阐述活动全程中的不足支持及改进建议：活动前期准备不充分 ，活动物资太过于仓促，没有及时到位，赠品也不足，现场很混乱，人员分工不明确，下次再搞同类的活动提前两周备足货源，DM单提前两天到附近的小区和菜市场发放，活动开始前把所有人的职责分工。
【活动全程自查】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	活动的前一天晚上才到位
	希望下次搞活动的前一周就准备的差不多

	2、现场氛围方面
	人气较旺
	

	3、员工培训方面
	提前两天培训活动内容
	

	5、活动完成情况
	活动超额完成
	争取达到更好的成绩

	6、其他
	
	


                                                                  华阳南湖店：张平英
                                                       日期：2015年 5 月16  日

