           高新片邓双店母亲节活动总结
【活动时间】2015年5月9日~5月10日（2天）

【参与门店】民丰西路店

活动期间同比去年2014年5月9日-5月10日

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	去年同期
	17842.2
	229
	5262.31
	29.49%
	77.91 

	5.9-5.10销售
	21927.18
	303
	6072.65
	27.69%
	72.37 

	增长比
	22.90%
	32.31%
	15.40%
	-6.10%
	-7.12%


活动期间日均对比上周日均销售（5月1日~5月8日）
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	5.1-5.8日均
	8602.43
	140
	2647.66
	30.78%
	61.45 

	5.9-5.10日均销售
	10963.59
	152
	3036.32
	27.69%
	72.37

	增长比
	27.45%
	8.57%
	14.68%
	-10.03%
	17.78%


【重点单品活动情况】（同比2015年5月1日-5月8日）

	　
	天胶
	补肾
	蚕蛾
	乳酸菌
	科达琳
	锌钙特
	 辅降
	正气液
	中山中智
	藏药系列

	活动期间
	0
	0
	0
	7
	4
	1
	0
	23
	10
	16

	销售数量
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	活动期间
	0
	0
	0
	98
	84.8
	58
	0
	300.97
	997.44
	726

	销售金额
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	对比销售金额
	524
	20
	16.5
	90.3
	87.6
	575.65
	42
	302
	268
	197

	增减比
	-100%
	-100%
	-100%
	8.53%
	-3.20%
	-89.92%
	-100.00%
	-0.34%
	272.18%
	268.53%


【单品特惠品种销售情况】

	单品特惠20个
	活动期间销售数量
	对比日均*2天销售数量
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种

	
	20
	5
	人参归脾丸，维生素E,逍遥丸


【活动优点】

1、8.8折力度较大，部分顾客愿意比平时多买些必备药品。
2、保健品买2赠1愿意购买。
【活动不足与改进办法】

1、 活动准备较匆忙，加之门店人员活动期间有事，人手不够充足。
2、 前期活动宣传工作做得太少，未通知到较多的顾客活动内容。

3、母亲节活动单品较多，陈列位置有限，未做好全面陈列，也没有宣传到位，导致此部分品种销售不佳，可以减少品种，选择重点加大活动力度。
【活动全程自查】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	暂无
	

	2、现场氛围方面
	良好
	

	3、员工培训方面
	活动提前1天下午发到邮箱，对未上班的人员未能做好培训
	尽量早点发活动方案，避免店上匆忙准备。

	5、活动完成情况
	一般
	

	6、其他
	因周边顾客比较反感电话通知活动内容，手机发短信又容易被锁，无法通知会员顾客活动
	向公司办公室申请对门店移动小号座机进行维修。


                                                                  民丰店：蒋雪琴 
                                                          2015年5 月 13日
