           高新片新乐中街店母亲节活动总结
【活动时间】2015年5月9日~5月10日（2天）

【参与门店】新乐中街店
活动期间同比去年2014年5月9日-5月10日

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	去年同期
	9359.19
	241
	2932.8
	30.85%
	38.83

	5.9-5.10销售
	16837.99
	303
	3688.14
	21.86%
	55.57

	增长比
	179.9%
	25.7%
	26.14%
	-29.1%
	43.1%


活动期间日均对比上周日均销售（5月1日~5月8日）
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	5.1-5.8日均
	5075.19
	132.25
	1571.82
	26.93%
	38.37

	5.9-5.10日均销售
	8418.99
	151.5
	1844.07
	21.86%
	55.57

	增长比
	65.88%
	14.46%
	17.32%
	-18.82%
	44.07%


【重点单品活动情况】（同比2015年5月1日-5月8日）

	　
	天胶
	补肾
	蚕蛾
	乳酸菌
	科达琳
	锌钙特
	 辅降
	正气液
	中山中智
	藏药系列

	活动期间
	0
	0
	0
	0


	5
	4
	0
	22
	6.1
	7

	销售数量
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	活动期间
	0
	0
	0
	0
	106
	208.8
	0
	297
	438.1
	282.6

	销售金额
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	对比销售金额
	0
	0
	0
	0
	-136.28
	-1113.6
	0
	-212.86
	25.55
	237.6

	增减比
	0
	0
	0
	0
	-58.33%
	-85.18%
	0
	-42.1%
	69.23%
	600%


【单品特惠品种销售情况】

	单品特惠20个
	活动期间销售数量
	对比日均*2天销售数量
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种

	
	中药系列中山系列
	100%（活动前日均1.5罐）
	成药系列（八八折较好）


【活动优点】

请阐述顾客对主线及支线活动的优点：主线活动：八八折较受大多数顾客欢迎，较竞争药房一样的折扣且我们品牌药多顾客认可，希望以后继续保持八八折
特惠商品象妇炎康黄腾素的买赠一般效果，因为这部分药太专科，顾客说我没病啊，所以不受欢迎。

气血和和太太静心口服液这类保健调理的商品顾客较喜欢，力度价格也认可，所以多这类产品象荷叶减肥茶啊（对门产品包装好看价格适中，跑到我们这边来问还是我们老顾客）公司多引进（虽然很难）但有这个想法是好的。

蛋白质粉汤臣倍健这些买一赠一（买二增一）拿我们店举例（对门不管活动不活动都是这样卖的）所以已经没什么吸引了。

赶黄草对门长期买一赠一（古家的）他们敢搞我们怕啥子，所以建议公司搞活动就力度大点，不要舍不得。

中药价格还是偏贵，搞活动就大点，八折，我们中药品质好，价格再适中点就更好。

【活动不足与改进办法】

请阐述活动全程中的不足支持及改进建议：上次信息部李经理不是分析了我们对会员的力度不够吗，所以打折力度不够汤臣倍健买二送一，蛋白粉买一送一早已经被对手用滥了，根本不是啥子好大的力度，而且顾客喜欢送看得到摸得着的东西，特别是小区买主爱拣便宜，送他几个鸡蛋，他们高兴得很，
【活动全程自查】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	不足。来的晚
	早一两天来

	2、现场氛围方面
	可以
	

	3、员工培训方面
	到位
	

	5、活动完成情况
	有增长，没达到公司目标
	

	6、其他
	
	


                                                               新乐中街
                                                         日期：2015年  5月 13 日

