           高新片邓双店母亲节活动总结
【活动时间】2015年5月9日~5月10日（2天）

【参与门店】五津西路店
活动期间同比去年2014年5月9日-5月10日

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	去年同期
	8008.32
	152
	2788.05
	34.8%
	52.68

	5.9-5.10销售
	10436.41
	195
	2938.73
	28.15%
	53.52

	增长比
	30.3%
	28.2%
	5.4%
	-19.1%
	1.5%


活动期间日均对比上周日均销售（5月1日~5月8日）
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	5.1-5.8日均
	4094.23
	89
	1448.77
	35.38%
	46

	5.9-5.10日均销售
	5218.2
	98
	1469.36
	28.15%
	53.52

	增长比
	27.4%
	10.1%
	1.42%
	-20.43%
	16.34%


【重点单品活动情况】（同比2015年5月1日-5月8日）

	　
	天胶
	补肾
	蚕蛾
	乳酸菌
	科达琳
	锌钙特
	 辅降
	正气液
	中山中智
	藏药系列

	活动期间
	0
	3
	0
	4
	2
	13
	2
	6
	2
	6

	销售数量
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	活动期间
	0
	240
	0
	54.6
	42.4
	626.4
	336
	81
	263.84
	558.8

	销售金额
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	对比销售金额
	898.5
	800
	0
	208.6
	274.54
	933.8
	0
	147.14
	971.4
	280

	增减比
	-100%
	-70%
	0
	-73.8%
	-84.55%
	-32.9%
	100%
	-44.95%
	-72.83%
	99.57%


【单品特惠品种销售情况】

	单品特惠20个
	活动期间销售数量
	对比日均*2天销售数量
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种

	
	4
	4
	气血和


【活动优点】

请阐述顾客对主线及支线活动的优点：

活动力度大，顾客疲乏了，门店活动太过频繁，家里都是药
【活动不足与改进办法】

请阐述活动全程中的不足支持及改进建议：

1.气球拱门，天气热了，容易爆炸，社区门店老人小孩多，易惊吓。
【活动全程自查】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	海报1张，无DM单，门店按模板书写PoP张贴
	

	2、现场氛围方面
	好
	

	3、员工培训方面
	良，活动前一天下午才发通知，当班2人培训后，第2天交接班培训
	

	5、活动完成情况
	良
	

	6、其他
	无
	


                                                                  邓双店：郑红艳
                                                       日期：2015年 5 月 13 日

