           高新片双流县清泰路药店母亲节活动总结
【活动时间】2015年5月9日~5月10日（2天）

【参与门店】双流县清泰路店
活动期间同比去年2014年5月9日-5月10日

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	去年同期
	4586.97
	93
	1687.9
	36.6%
	49.3

	5.9-5.10销售
	3635.38
	105
	946.37
	26%
	34.6

	增长比
	-20.7%
	13%
	-43.9
	-29%
	-30%


活动期间日均对比上周日均销售（5月1日~5月8日）
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	5.1-5.8日均
	1425.1
	50
	406
	28.5%
	28.5

	5.9-5.10日均销售
	1817.69
	53
	473.2
	26%
	34.3

	增长比
	27.5%
	6%
	16.6%
	-8.8%
	20.4%


【重点单品活动情况】（同比2015年5月1日-5月8日）

	　
	天胶
	补肾
	蚕蛾
	乳酸菌
	科达琳
	锌钙特
	 辅降
	正气液
	中山中智
	藏药系列

	活动期间
	0盒
	0瓶
	0盒
	5盒
	2盒
	2盒
	0盒
	20盒
	2罐
	0盒

	销售数量
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	活动期间
	0元
	0元
	0元
	70元
	42.4元
	103.2元
	0元
	356元
	178元
	0元

	销售金额
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	对比销售金额
	0元
	0元
	0元
	0元
	42.4元
	0元
	0元
	142.8元
	0元
	0元

	增减比
	0
	0
	0
	100%
	0
	100%
	0
	149.3%
	100%
	0


【单品特惠品种销售情况】

	单品特惠20个
	活动期间销售数量
	对比日均*2天销售数量
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种

	
	2盒
	0盒
	人参归脾丸


【活动优点】

请阐述顾客对主线及支线活动的优点：

1，全场凭会员卡享受8.8折优惠。有许多顾客得到优惠。

【活动不足与改进办法】

请阐述活动全程中的不足支持及改进建议：1，C类门店，活动氛围不足，主要因为活动力度不大。

2，门店在活动期间，有部分货品缺货，导致顾客流失，建议每周自动生成报警，货品更完善一些。

【活动全程自查】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	主要是以大海报，DM单
	可以多配送一张大海报

	2、现场氛围方面
	氛围不是很好，人气不旺盛
	配备大红色充气拱门，敲锣打鼓

	3、员工培训方面
	活动前培训
	活动过程中也不定时抽查

	5、活动完成情况
	不好
	加大宣传力度

	6、其他
	门店人员配置不足
	联系片区主管


                                                                  双流县清泰店：张杰                                                         日期：2015年  5月 13 日

