              东南片区万科店母亲节节活动总结
【活动时间】2015年5月9日-5月10日（共2天）

【参与门店】万科店
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	16344.03
	311
	4335.55
	26.55
	52.55

	去年同期
	11206.61
	195
	3377.75
	30.17
	57.47

	增长比
	45.84%
	59.49%
	28.36%
	-12%
	-8.56


活动期间日均对比当月日均销售（月日~月日） 

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间日均
	8172.02
	155.5
	2167.78
	26.55
	52.55

	当月日均
	6752.08
	139.09
	2016.57
	30.19
	48.54

	增长比
	21.03%
	11.80%
	7.50%
	-12.06
	8.26%


活动第一部分

【活动一】：感恩母亲节，单品特惠
活动优点：

1、全场8.8折，吸引顾客
2、员工积极性强，每个顾客都宣传母亲节活动到位。
活动不足与改进办法：

1、活动很频繁，让顾客疲倦感。
2、没有大海报张贴，pop不够显眼。
3、希望公司能够在活动前给顾客发短信。
活动二：保健品  自然之宝、汤臣倍健、千林，买2赠1，1瓶8.8折
	
	自然之宝
	汤臣倍健
	千林

	活动期间

销售数量
	3
	6
	0

	活动期间

销售金额
	467.5
	960.08
	0

	对比日均*2天销售金额
	106.94
	100.55
	0

	增减比
	337.16%
	854.82%
	0


活动优点：

1、保健品力度比较大，买2赠1较吸引顾客
2、

活动不足与改进办法：

1、

2、

【会员特价品种销售情况】

	特价品种

99个
	活动期间销售数量
	对比日均*2天销售数量
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种

	
	102
	78
	复方丹参丸、金银花露、健胃消食片、开塞露


活动三：医疗器械

	品种：九安血糖仪、三诺血糖试纸

	活动期间销售数量
	销售金额

	
	2
	479


【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	无
	

	2、现场氛围方面
	门店自己布置
	希望公司可以统一策划

	3、员工培训方面
	店长培训，学习邮件
	

	4、活动完成情况
	完成
	下次继续更加努力，争取一次比一次好

	5、其他
	无
	


                                                                 万科店：杨琴
 2015.5.12
