                    东南片水杉街店五一节活动总结
【活动时间】2015年5月9日~5月10日（共2天）
活动第二部分
【参与门店】水杉街店    

活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	6497.77
	116
	1868.3
	28.78%
	56.02

	去年同期
	5324.15
	85
	1668.89
	31.39%
	62.64

	增长比
	22.04 %
	6.47 %
	11.95%
	-8.31%
	-10.57 %


活动期间日均对比当月日均销售（5月1日~5月8日） 

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间日均
	3248.89
	58
	934.15
	28.78%
	56.02

	当月日均
	3028.29
	59.25
	820.8
	30.37%
	51.11

	增长比
	7.28
	-2.11%
	13.81%
	-5.24%
	9.61.%


活动二、成药、医疗器械

1、 会员专享，全线8.8折。（特价品除外） 
请阐述顾客对打折活动优点：
1、对打折直截了当的享受到了优惠。

2、

3、

顾客对打折活动不足及建议：
1、打折力度不够大，相比私人药房折扣不足。

2、

3、

活动二：中药 

1、 女人三宝：黄芪、当归、玫瑰花破壁饮片套包，8折优惠。

2、 老人三宝：三七、丹参、西洋参破壁饮片套包，8折优惠。    

3、 中药贵细、袋装，全线8.8折。 

4、 中药单品继续按之前下发的文件执行！

活动三：保健品

1、 千林，买1赠1（赠原装低价）。 

2、 自然之宝、汤臣倍健、买2赠1（赠低价，不限厂家，可任意搭配）
3、 其余保健品享受8.8折。   

活动四：单品 （详见附件）
1、 母亲节单品活动。

2、 5月单品活动。

3、 会员特价99个。

【活动宣传方式】

一、整体形象打造

1、制作粉色气球拱门，置于店门口，烘托活动氛围。

2、打造“母亲节单品区”，并配上促销信息、POP。


3、

活动第三部分

【会员特价品种销售情况】

	特价品种

99个
	活动期间销售数量
	对比日均*2天销售数量
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种

	
	42
	39.33
	感冒灵颗粒 施慧达


【超低特价品种销售情况】

	特价品种

20个
	活动期间销售数量
	对比日均*2天销售数量
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种

	
	106
	6.66
	云南白药创可贴、开塞露、清凉油


【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	物资充足，宣传到位
	继续保持

	2、现场氛围方面
	氛围较好，花车品种较少
	花车保持丰满

	3、员工培训方面
	活动内容培训到位。
	继续保持

	4、活动完成情况
	活动没有达到公司预期效果
	总结经验，发现不足。争取在下次活动达到公司预期。

	5、其他
	保持较好
	继续保持


水杉街店：
2015.

