            太极大药房 东南     片区 玉双     店活动总结表

【活动门店】玉双店
【门店ID、门店类型】596   C类店
【销售·笔数目标】8000元/天  134笔/天
【活动时间】2015.03.23--2015.03.25
【销售数据】

活动期间对比2.26-3.15日均销售
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	31012.36
	433
	7967.78
	25.7%
	71.6

	2.26-3.15  18天天
	53691.6
	1194
	15406.78
	28.7%
	45

	增长比
	246%
	118%
	210%
	-3%
	59.1%


活动期间同比去年
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	31012.36
	433
	7967.78
	25.7%
	71.6

	去年同期
	6088.16
	101
	1694.7
	27.8%
	60.2

	增长比
	409%
	57%
	370%
	-2.1%
	18.9%


【DM单发放情况】

	
	领取数量
	发放数量
	回店率
	小礼品（不锈钢盆）发放数量

	活动期间
	1000
	1000
	30%
	100


【重点单品活动情况】

	
	天胶
	太极钙
	美美
	补肾
	熊胆
	藏药系列
	太极番茄红素胶囊
	补肾防喘片
	锌钙特口服液

	活动期间

销售数量
	5
	6
	0
	27
	2
	0
	0
	23
	9

	活动期间

销售金额
	2418.5
	258
	
	1689.12
	23.1
	0
	0
	328.2
	446.6

	活动前4天销售金额
	0
	196
	
	320
	20.4
	0
	0
	0
	58

	增减比
	2418.5%
	31%
	
	427%
	89%
	
	
	328%
	670%


【【活动优点】

1、优惠力度大

2、吸引顾客

3、活动气氛充足

4、

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	                     改进办法

	1、物资配送方面
	配送不及时
	配送及时

	2、宣传物资方面
	1、dm单太多浪费物质
	Dm单可减少

	
	2、赠品不够
	提高高档次赠品，减少低档次赠品，吸引力度增大

	3、活动策略方面
	
	

	4、促销活动内容方面
	
	

	5、活动前期培训情况
	
	

	6、其它意见或建议
	礼品包装袋没有，保健品赠品太少
	增加礼盒包装袋，增加保健品赠品，促进销售


                                                                    玉双店殷岱菊

                                                               2015.03.26

