           高新片邓双店广场活动总结
【活动时间】2015年4月18日~4月19日（2天）

【参与门店】五津西路店
活动期间同比去年2014年4月18日-4月19日

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	去年同期
	7439.32
	145
	2330.4
	31.33%
	51.31 

	4.18-4.19销售
	28302.42
	351
	8856.34
	31.29%
	80.63 

	增长比
	280%
	142%
	280%
	0%
	57%


活动期间日均对比上月日均销售（2月26日~3月25日）
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	2.26-3.25日均
	3948.25
	93
	1340.75
	33.96%
	42.45

	4.11.-4.12日均销售
	14151.21
	176
	4428.17
	31.29%
	80.63

	增长比
	258.42%
	89.25%
	230.28%
	-7.86%
	89.94%


【重点单品活动情况】（同比14年4月18日-4月19日）

	　
	天胶
	补肾
	蚕蛾
	乳酸菌
	科达琳
	锌钙特
	 辅降
	正气液
	中山中智
	藏药系列

	活动期间
	0
	6
	3
	7
	4
	37
	2
	26
	4.5
	6

	销售数量
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	活动期间
	0
	480
	174
	98
	84.8
	1803.8
	336
	348.7
	383.03
	632

	销售金额
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	对比销售金额
	0
	0
	0
	14
	0
	290
	0
	165
	0
	0

	增减比
	0%
	100%
	100%
	600%
	100%
	522%
	100%
	111%
	100%
	100%


厂家销售情况：

	厂家
	数量
	金额

	曹清华
	15
	6313

	锌钙特
	70
	3624.8

	汤臣保健
	25
	3896


【活动优点】

1. 厂家助厂，热闹有气氛。

2. 活动礼品丰富，洗衣液，大米顾客都喜欢。
3. 增对会员消费群体，给了更大优惠活动政策，激起顾客购买欲望，提升客单价

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	良
	活动前一天晚上才到店，请提前2天到店，门店发放充足，可以到工业园区，周边村落发放

	2、现场氛围方面
	良，早上人多，下午无人，天气不好，下了点小雨
	下午没有人气了

	3、员工培训方面
	活动前已经详细培训
	活动临近在抽查的方式，让员工记牢。

	5、活动完成情况
	一般
	金花露销售好，门店20件买完了，不能满足需求，在清泰借了5件，正东借了2件，先预收了顾客钱，有些不愿的就流失了

	6、其他
	无
	无


                                                                   邓双店：郑红艳
                                                         日期：2015年4月20日

