            太极大药房 东南 片区 一环路南一段  店活动总结表

【活动门店】一环路南一段店

【门店ID、门店类型】5702   B类店

【销售·笔数目标】9000元/天  128笔/天

【活动时间】2015.4.16-4.17

【销售数据】

活动期间对比2.26-3.15日均销售
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	19430
	272
	5585
	28.7%
	71.4

	2.26-3.25日均*2
	6206
	128
	2294
	37%
	49.2

	增长比
	313%
	212.5%
	243%
	-20%
	145%


活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	19430
	272
	5585
	28.7%
	71.4

	去年同期
	5993
	110
	2501
	41.7%
	54.5

	增长比
	324%
	247%
	223%
	-31%
	131%


【DM单发放情况】

	
	领取数量
	发放数量
	回店率
	小礼品（不锈钢盆）发放数量

	活动期间
	1000
	1000
	20%
	60


【重点单品活动情况】

	
	天胶
	蚕蛾公补片
	中山中智
	补肾
	科达琳
	藏药系列
	乳酸菌素片
	沛优降脂软胶囊
	锌钙特口服液

	活动期间

销售数量
	0
	3
	10.95
	6
	4
	15
	1
	0
	31

	活动期间

销售金额
	0
	174
	1236.75
	480
	84.8
	597.25
	11.9
	0
	1450

	活动前2天销售金额
	0
	0
	468.22
	80
	127.2
	96
	42
	0
	0

	增减比
	0
	0
	264%
	600%
	-33%
	622%
	-71%
	0
	0


【【活动优点】

1、优惠力度大

2、吸引顾客

3、活动气氛充足

4、活动前短信宣传到位，顾客进店询问较多
5.员工积极热情推荐

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	                     改进办法

	1、物资配送方面
	配送不及时，物资在活动前一天下午才送到
	配送及时

	2、宣传物资方面
	1、dm单太多浪费物质
	Dm单可减少

	
	2、赠品不够
	提高高档次赠品，减少低档次赠品，吸引力度增大

	3、活动策略方面
	活动策略不够完整
	策略更加完整

	4、促销活动内容方面
	活动力度大
	保持

	5、活动前期培训情况
	培训到位

	保持

	6、其它意见或建议
	无
	无


                                                                    玉双店殷岱菊

                                                               2015.03.26

