              大邑邛崃片邛崃中心店“帕金森”活动总结
【活动时间】2015年4月11日~4月12日（2天）

【参与门店】
活动期间同比去年（去年对比时间4.11—4.12）
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	29434.6
	459
	8839.8
	30%
	64.1

	去年同期
	30265.3
	434
	9599.8
	31.7%
	69.7

	增长比
	-2.7%
	5.8%
	-7.9%
	-1.7%
	-8%


活动期间日均对比当月日均销售（4月4日~4月10日） 

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间日均
	14717.3
	229.5
	 4419.9
	30%
	64.1

	 当月日均（4月4日-4月10日）
	 12956.7
	199
	 4527.5
	34.9%
	65.1

	    增长比
	13.6%
	15.3%
	-2.4%
	-4.9%
	　 －1.5%


【重点单品活动情况】

	
	天胶
	辅降
	锌钙特口服液
	补肾
	中山中智
	藏药系列
	蚕蛾公补片片
	复方氨酚肾素

	活动期间

销售数量
	5.54
	1
	17
	16
	6.7
	4
	0
	9

	活动期间

销售金额
	3018.5
	168
	817.1
	1280
	776.2
	172.2
	0
	175.5

	对比日均*2天销售金额
	708.5
	96
	286.7
	1485.7
	730.6
	531.9
	248.6
	112.9

	增减比
	326%
	75%
	185%
	-13.8%
	6.2%
	-67.6%
	-100%
	55.4%


【活动优点】
1、 通过活动宣传，活动期间店内人流量有明显增加，新增会员增多；
2、 店员抓住了活动契机，部分黄金单品销售有明显提升；
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	城管管理严格，禁止张贴海报；
	活动前及活动期间安排人员进行店外宣传。

	2、现场氛围方面
	城管管理严格，禁止店外宣传；
	活动前及活动期间安排人员进行店外宣传

	3、员工培训方面
	培训比较到位；
	活动前进行内容培训，确保每个店员熟悉活动内容。

	4、限时赠送情况
	/
	/

	5、活动完成情况
	销售、笔数有所增长，毛利、客单有所下降。
	做好联合用药，搭配保健品等高毛品种，保证疗效的同时，提高毛利及客单。

	6、其他
	/
	/
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