              光华片**店活动总结(“帕金森”活动)

【活动时间】2015年4月11日~4月12日（2天）

【参与门店】十二桥店
活动期间同比去年(2014.4.11-2014.4.12)

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	17622.1
	288
	5489.29
	31.85%
	61.18

	去年同期
	21013.51
	210
	7706.81
	36.62%
	100.06

	增长比
	-19.24%
	27.08%
	-40.39%
	  -14.97%
	-63%


活动期间日均对比本月日均销售（4月4日~ 4月10日） 

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间日均
	8811.05
	144
	2744.64
	31.85%
	61.18

	   对比日均
	8968.65
	155
	2899.46
	31.85%
	57.7

	    增长比
	-1.7%
	     -7%
	   -5.6%
	0
	5.6%


【金牌品种活动情况】

	
	天胶
	补肾
	乳酸菌素片
	科达琳
	锌钙特
	蚕蛾公补片
	辅降
	藏药
	中山中智

	活动期间

销售数量
	0.42
	0
	12
	20
	10
	0
	0
	37
	12

	活动期间

销售金额
	251.58
	0
	161.28
	420.4
	464
	0
	0
	1242.2
	832.64


【4月活动单品销售情况】

	活动单品
	老人三宝：三七、丹参、西洋参破壁饮片（套包ID：9906112）
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种

	销售数量
	0
	复方氨酚肾素片，锌钙特


【活动优点】

1:全场8.8折力度还可以，顾客较能喜欢。
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	随送货收物资
	希望公司有专门物资配送方面的人员

	2、现场氛围方面
	门店自己打造
	希望公司统一专人策划

	3、员工培训方面
	店长培训，学习邮件
	有ppt类的活焕性的培训，会更加的影响深刻。

	4、限时赠送情况
	
	

	5、活动完成情况
	由于是星期六星期天所以我们销售不是很理想，
	下次活动更加透彻分析，争取销售的更好

	6、其他
	公司统一的活动时间，还有就是活动时间太频繁，而且每次活动类型变化不是很大，内容也叫繁杂，很多顾客已经疲惫性消费。
	希望由门店自己选择前后差距不大的合理时间
	


                                                              十二桥店               时间：2015-4-13
