	太极大药房      崇都片区   蒲阳路  店活动总结表

	活动类型* 

【单店/广场】
	【活动主题】：老人  防治关爱帕金森



	门店ID*
	738

	活动时间 *
	  2015年 04月  11日 至04月 12日 共计 2天

	主线活动形式 *
（折扣)
	活动一：成药

全线8.8折。（特价品除外）  --输会员卡，不积分，系统识别
活动二：中药 

老人三宝：三七、丹参、西洋参破壁饮片套包，8折优惠。      —组合ID下账
货品ID
货品名称
规格
产地
零售价
组方价
套包ID
124619
三七破壁饮片
1g*20袋
中山中智
240
390.4
9906112
124626
丹参破壁饮片
1g*20袋
中山中智
60
124631
西洋参破壁饮片
1g*20袋
中山中智
188
488
2、中药贵细、袋装，全线8.8折。 --输会员卡，不积分，系统识别
活动三：保健品

自然之宝、汤臣倍健、千林，买1瓶8.8折。 --输会员卡，不积分，系统识别
自然之宝、汤臣倍健、千林，买2赠1（不限厂家，可任意搭配）-不输会员卡，手工折扣

注：赠品为卖品，必须先赠送上报的效期，活动这两天内赠完，过时未赠完营运部将不再处理此效期，若效期品种已赠完，即可赠送其余产品。

其余保健品享受8.8折。    --输会员卡，不积分，系统识别
活动四：医疗器械

全线8.8折。（特价机除外）--输会员卡，不积分，系统识别
活动五：单品 （详见附件）
4月单品活动。--不输会员卡，系统识别
会员特价99个。--输会员卡，系统识别


	促销费用 *
	

	日均销售情况*

时间
销售金额
平均客单价
交易笔数
3月11日-3月12日  
2149.705

50.58

43

本次活动时间段日均
4704.34

95.037

50

环比增幅
118.84%

87.89%

16.28%

环比增幅 *

例如，销售金额环比增幅算法（其他项同理得）：（本次活动期间销售金额-上个周同时间段销售金额）/上个周同时间段销售金额*100%

	集团重点品种销售情况 *

	品种

销量

销售金额

环比增幅

天胶

2

1048

104800%

太极钙

2

98

9800%

美美

2

192

19200%

补肾

0

0

-16000%



	现场情况 *

	客流量

50

客单价

95.037

促销效果自评（包括三个等级：优良差）

客流量增幅

16.28

客单价增幅

87.89%

突出亮点

提前做好了准备工作,提前告知会员搞活动的情况

良

问题及意见

客流量增幅=（本次活动期间客流量-上个周同时间段客流量）/上个周同时间段客流量*100%


	合作厂家销售情况 

	厂家:
品种

数量

销售金额

环比增幅

剩余赠品如何处理 *
反馈给顾客




（标记*项目为必须填写，未标记*项目根据本店具体情况填写） 

填报人： 贾静                            填报日期： 20150413
