太极大药房大邑新场店广场活动申请表

	一、基本信息 *

	活动类型* 【单店/广场】
	广场活动

	门店ID*
	720

	预计活动时间*
	 2015 年3 月 27  日 和  月  日 共计1   天

	活动主题
	折扣优惠

	活动地址
	店堂内

	活动积分* 【积分/不积分】
	不积分

	适用顾客*【会员/非会员/所有顾客】
	所有顾客

	门店客单价*
	48

	邀请的厂家*
	千林.绵阳.桐君阁.曹清华.锌钙特

	二、活动内容 *

	主线活动（药品全场买省、买赠活动选其一种）
一、买省活动
1、满  48 元  8.8折起，满  元省  元，满  元省   元，满 元省  元，最高省元，收银条不累计。

2、是否包括中药饮片（配方）：   否 
支线活动
一、保健品
（一）千林，自然之宝，买1送1，汤臣倍健8.5折（不参加买折）
二、中药包装类药材： 中山中智和代装8.8折（不参加买折）
三、单品：1、美美买一送一 买二送三 补肾买一送一 买四大盒送手推车
          2、天胶1盒9.5折 ，二盒8.8折 

          3、太极钙买一送一

          4. 其他单品遵循平时活动内容 如藏药 等    

           5.医疗器件8.8折 

          6：黄石卫材，山东巴布贴，苗药，等膏药买一送一
四、医疗器械：8.8折


	三、费用预算 *

	项目名称

单价

数量

合计

短信

0.065

500

32.6

合计
  32.6元


	四、备注 *平时的特价品种，广告产品，单品，不参加买折

	五、需要解决的问题：500名重点会员短信通知

	销售情况预计 *2月日均销售：2356元，客单价48，毛利率32%，48笔/日
                   活动期间计划日均销售：6000元

	因为竞争很大，我们店四周就有7家药房，距离都没超出1000米，就想活动力度大些，拉动人气，提高竞争力，另外需要300张dm单，希望公司领导批准。

	七、未达到任务惩罚 * 对未达标的门店：罚款100元/店
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