大邑子龙店一店一目录意见及建议
1.一店一目录铺货有限，如果遇到要货量大的顾客而且他们也在不愿等的情况时最容易流失顾客。
2.如果取消请货如果顾客一次性购买数量大，要等到一个周期来货，遇到一下个顾客就无法销售。
