              东南片华康店“三八节”活动总结
【活动时间】2015年3月6日~3月8日（3天）

【参与门店】华康店
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	28686.5
	415
	7402
	25.8%
	69.12

	去年同期
	0
	0
	0
	0
	0

	增长比
	
	
	
	
	


活动期间日均对比当月日均销售（3月6日~3月8日） 

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间日均
	9562.17
	138.3
	2467.3
	25.8%
	69.12

	   当月日均
	9562.17
	138.3
	2467.3
	25.8%
	69.12

	    增长比
	0
	0
	0
	0
	0


【活动礼品赠送情况】（华康店、华泰店、龙潭西路店）礼品按照新开店礼品写哈
	赠品名
	肥皂
	洗洁精
	钻石玻碗
	抽纸
	金龙鱼油
	红旗连锁50元券
	不锈钢盆子

	！数量
	60
	50
	40
	20
	15
	6
	230


【活动优点】：活动力度比较大，宣传比较到位，顾客认知度比较高
建议：免费赠礼的活动现场比较混乱，前期准备工作没有做好，员工也没有经验，以后凭宣传单和本人身份证领取避免重复领取的情况
【特价品种活动情况】（华康店、华泰店、龙潭西路店按照策划科的填写）除外哈！
	
	清火片
	维C银翘片
	脱脂纱布口罩
	清凉喉片
	开塞露
	鲜竹沥（瓶装）
	红霉素软膏
	医用棉签
	健胃消食片大
	健胃消食片小
	鲜竹沥（盒装）
	复方穿心莲

	活动期间

销售数量
	62
	37
	15
	48
	4
	39
	20
	50
	32
	27
	11
	5

	活动期间

销售金额
	70.66
	37.71
	14.66
	47.11
	2
	19.4
	10.99
	5.76
	111
	94.01
	12
	5

	对比日均*4天销售金额
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	增减比
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


【活动优点】：活动品种都是顾客需要的，大家熟知的品种，接受度比较高
建议：部分品种备货不足，以后要做足工作
【活动单品销售情况】（华康店、华泰店、龙潭西路店你们按照策划科的单品活动写）除外哈，
	
	自然之宝林
	汤臣倍健、
	千林
	阿胶（太极天胶）
	归芪生血颗粒(美美)
	逍遥丸
	益气养血口服液
	养血当归糖浆
	益气养血口服液
	乌鸡白凤丸
	气血康口服液
	*人参归脾丸

	活动期间

销售数量
	4
	17
	0
	2
	0
	1
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	活动期间

销售金额
	358
	3162
	0
	1048
	0
	7.5
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	对比日均*4天销售金额
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	增减比
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


【活动优点】：保健品的力度很大，特别吸引
建议：同类型的品种太多了，推荐没有重点
【1元、5折品销售情况】

	1元品种

（20个）
	活动期间销售数量
	对比日均*4天销售数量
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种

	
	350
	0
	清火片，医用棉签

	5折品种

（20个）
	75
	0
	维生素C，维生素E

	
	
	
	


【活动优点】品种很多，覆盖面很广
建议：
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	物资配送不够及时（第二批DM单到达的时间稍晚）
	一次性配送

	2、现场氛围方面
	佳
	

	3、员工培训方面
	稍欠
	活动品种多熟悉，

	4、限时赠送情况
	场面很混乱，员工没经验
	提前培训好，协调好，统一口径

	5、活动完成情况
	稍欠
	后期不是很好，第一天很好

	6、其他
	
	


                                                                 华康店：王雪莲
