              东南片一环路南一段店“三八节”活动总结
【活动时间】2015年3月4日~3月8日（4天）

【参与门店】一环路南一段店
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	13644.95
	295
	4826.8
	35.37%
	46.25

	去年同期
	12747.19
	230
	4567.53
	35.83%
	55.42

	增长比
	7%
	28.26%
	5.67%
	-1.28%
	-16.54%


活动期间日均对比当月日均销售（2月26日~3月3日） 

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间日均
	3411
	73
	1206.7
	35.37
	46.25

	   当月日均
	2940
	56
	1082.6
	36.8%
	52.66

	    增长比
	16.02%
	30.35%
	11.46%
	-3.88%
	-12.17%


【活动礼品赠送情况】（华康店、华泰店、龙潭西路店）礼品按照新开店礼品写哈

	赠品名
	无
	
	
	
	
	
	

	！数量
	无
	
	
	
	
	
	


【活动优点】：1.员工活动内容熟记
              2.保健品活动较吸引顾客

              3.员工积极推荐

建议：1.活动策划希望能早点发，本店有时间备货以及布置
      2.活动物资发放能及时

      3.活动赠品的发放希望能加上我们门店

【特价品种活动情况】（华康店、华泰店、龙潭西路店按照策划科的填写）除外哈！

	
	阿胶补血颗粒
	天然维生素C咀嚼片
	冰王薰衣草疤痕修复凝胶
	复合维生素片(爱乐维)
	冰王薰衣草疤痕修复液
	天然维生素C咀嚼片(养生堂)
	薰衣草疤痕修复凝胶+疤痕修复霜
	复方多维元素片(23)(玛特纳)
	!太太静心助眠口服液
	!太太美容口服液
	气血和胶囊
	仙卡自粘性硅胶片敷料

	活动期间

销售数量
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	活动期间

销售金额
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	对比日均*4天销售金额
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	增减比
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0


【活动优点】：1.特价品种力度较大
建议：1.特价品种较少，局限性较大
      2.选的特价品种顾客需求较少
【活动单品销售情况】（华康店、华泰店、龙潭西路店你们按照策划科的单品活动写）除外哈，

	
	自然之宝林
	汤臣倍健、
	千林
	阿胶（太极天胶）
	归芪生血颗粒(美美)
	逍遥丸
	益气养血口服液
	养血当归糖浆
	益气养血口服液
	乌鸡白凤丸
	气血康口服液
	*人参归脾丸

	活动期间

销售数量
	0
	6
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	活动期间

销售金额
	0
	1191.52
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	对比日均*4天销售金额
	0
	78.6
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	增减比
	0
	
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0


【活动优点】：1.保健品折扣力度较大，比较吸引顾客
建议：1.活动内容提前发，特别是保健品的，门店好备货
【1元、5折品销售情况】

	1元品种

（20个）
	活动期间销售数量
	对比日均*4天销售数量
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种

	
	无
	
	

	5折品种

（20个）
	无
	
	

	
	无
	
	


【活动优点】：无
建议：无
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	气球发放过迟
	活动策划以及物资发放早点

	2、现场氛围方面
	较浓
	保持

	3、员工培训方面
	及时到位
	保持

	4、限时赠送情况
	无
	无

	5、活动完成情况
	完成
	保持

	6、其他
	无
	无


                                                               一环路南一段店：祝燕
