        新都新繁店 钟学兰优秀员工演讲稿
尊敬的领导，同事们，大家好：    

我是新繁店的员工钟学兰，自2013年到2015年，我来到太极新繁店已有2年的时间，在此之间，在这个工作岗位上，踏踏实实的做好自己的本职工作，以严谨的工作态度对待每一件事情，以真诚的态度的对待每一位顾客，公司对于我来说，不仅仅是一个工作的岗位，更像是一所社会大学，走进了它，便开始了新的学习 ，学会了许多的药理知识，销售的技巧，学到了很多为人处事的道理。在工作中我认为沟通很重要，不管是和同事还是片区主管，甚至是顾客，只要耐心的听顾客心里所想，了解顾客的购买意愿，就能实现销售。通过多次的和顾客接触中，就能掌握他们每次来店里主要购买的药品和其他的信息。

在2014年里，努力完成销售任务，全年总销量1564367.79元，个人销量386549.42元，占比24.71%，店上个人销量排名第一，全年阿胶销售34盒，个人销售8盒，占比23.53%，补肾益寿销售178盒，个人销售52盒，占比29.2%，太极钙241盒，个人销售50盒，占比20.75%，

在新的一年里，遵守公司的各项规章制度，积极配合片区主管的工作，与同事友好相处，相互分享销售技巧，增长自己的销售能力，希望在今后的工作中，更加努力，以更高的目标来要求自己，让自己的各方面更上一个台阶。
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