
红星店2月措施完成情况及3月计划

一、任务分解

	门店
	2月销售任务
	实际销售
	完成比例
	中药任务
	实际销售
	完成比例

	红星店
	19万
	16.8万
	88 %
	9.27万
	7.42万
	80.%
	


二、2月措施执行情况：

1. 加大会员发展力度，加大会员的消费占比。

通过全体员工共同努力，2月会员卡办理共83张，会员销售占比达50%以上

2. 抓好中药销售，同时加强中药员工的专业知识。

    2月中药销售较去年同期增长6000余元，3月继续努力

3. 做好公司特价品种的宣传，增加客流量。 

   我店通过公司100个特价品种增加客流量56人

三、2015年3月任务

	门店
	3月销售任务
	中药任务
	集团任务

	红星店


	24.08万
	11.54万
	3.5万


四：3月措施：

1、 加大对公司重点品种销售力度，对员工培训卖点，调整陈列

  2、针对公司新品做好培训计划，增加员工业务技能

  3、抓中药袋装瓶装精品销售，力争销售有新的突破
