              高新片府城大道店2015年春节”活动总结
【活动时间】2015年2月14日~2月17日（4天）

【参与门店】府城大道店
活动期间日均对比活动前3天日均（2月11日~2.13日） 
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间日均
	3.77万
	453
	   0.98万
	26%
	83.21

	  活动前三天日均
	     3.3万
	440
	  1.04万
	31.4%
	75

	    增长比
	14.24%
	3%
	   -5.77%
	-5.4%
	10.95%


活动前三天日均对比当月日均（2.1-2.10）
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动前3天
	    1.1万
	     147
	  0.34万
	31.4%
	75

	当月日均（2.1-2.10）
	     0.71万
	121
	0.24万
	33.6%
	58.59

	增长比
	55%
	21.5%
	41.67%
	-2.2%
	   28%


【活动礼品赠送情况】

	赠品名
	红包
	食用盐
	苏泊尔两件套
	金龙鱼油
	立白洗衣液/八角凳
	福字贴

	数量
	50
	30
	2
	4
	8
	12


【重点单品活动情况】

	
	天胶
	太极钙
	美美
	补肾
	熊胆
	藏药系列
	沉香化气片
	四季感冒片

	活动期间

销售数量
	3
	7
	0
	0
	25
	13
	7
	7

	活动期间

销售金额
	1581.36元
	343元
	0万
	0
	272元
	368.5元
	132元
	108元


【活动优点】

很多保健品单品买一送一，效果很好，顾客接受度高，如蛋白质粉买一送一让顾客真正感受到了太极大药房的实惠，且正好是春节送礼佳品，所有门店销售很好，提高了门店销售。

满68元送红包一个，顾客觉得很新颖，独特，且很多顾客都想在心得一年有好的运气，好的心情，所以都愿意得红包得好运。

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	物资到店较晚，门店布置匆忙
	建议提前3天所有宣传物资到店

	2、现场氛围方面
	门店活动氛围较好
	

	3、员工培训方面
	培训到位
	

	4、限时赠送情况
	门店限时送盐活动不太吸引门店周边顾客
	

	5、活动完成情况
	选择在春节前4天做活动，园区部分离家远的员工请假提前回家，客流增长不明显
	提前在春节前7天做活动

	6、其他
	
	


                                                     府城大道店：周红蓉                                                          2015.2.23

