              崇州片怀远店“15年春节促销”活动总结
【活动时间】2015年2月14日~2月17日（4天）

【参与门店】怀远店
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	3.2813万
	589
	0.9392万
	28.62%
	55.7

	去年同期
	2.1881万
	327
	0.6668万
	30.47%
	66.9

	增长比
	49.96%
	80.12%
	40.85%
	-6.07%
	-16.74%


活动期间日均对比当月日均销售（1月4日~1.10日） 

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间日均
	0.8203万
	147.2
	0.2348万
	28.62%
	55.7

	   当月日均
	0.429万
	83
	0.1568万
	36.55%
	51.68

	    增长比
	91.21%
	0.77%
	49.74%
	-21.69%
	7.77%


【活动礼品赠送情况】

	赠品名
	代金券
	食用盐
	苏泊尔2件套
	金龙鱼油
	拉杆车
	洗衣液
	收纳凳
	福字贴

	数量
	37
	42
	2
	2
	1
	4
	2
	11


【重点单品活动情况】

	
	天胶
	太极钙
	美美
	补肾
	熊胆
	藏药系列
	沉香化气片
	四季感冒片

	活动期间

销售数量
	2
	5
	1
	22
	18
	39
	16
	30

	活动期间

销售金额
	0.1048万
	0.0245万
	0.0096万
	0.1568万
	0.0197万
	0.1561万
	0.0308万
	0.0336万

	对比日均*4天销售金额
	0.0661万
	0.0156万
	0.0268万
	0.077万
	0.004万
	0.0836万
	0.0079万
	0.0125万

	增减比
	58.54%
	57.05%
	-64.17%
	103%
	392%
	86.72%
	289%
	168%



【1元、5折品销售情况】
	1元品种

（22个）
	活动期间销售数量
	对比日均*4天销售数量
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种

	
	255
	52.4
	维C银翘片

	5折品种

（754个）
	活动期间销售数量
	对比日均*6天销售数量
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种

	
	482
	167.6
	汤臣倍健系列


【活动优点】

1、 买68送即可抽奖很能吸引住顾客，带动顾客消费
2、 一元抢购让顾客感到实实在在的优惠，能很好的留住顾客
3、 大保健的活动力度很大也能很好的带动顾客消费，又能给顾客很优惠的印象，留住顾客
4、 免费领取食用盐很吸引顾客
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、现场氛围方面
	赠品太少，堆放不吸引人
	以后提前做好充分准备

	2、物资方面
	低估了五折活动的潜力，活动品种备货太少
	以后一定要充足备货

	3、限时赠送情况
	领取的会员比较少
	以后一定宣传到位

	4、活动完成情况
	客单有所下降
	抓住每一个销售机会


                                                                   怀远店：杨霞
                                                          2015.1.19

