1. 哪怕归心似箭，哪怕失望透顶，都要放平心态，像平常一样对待活动

2. 春节虽嗨，但也可以借助活动多少拉平2月销售，不至于年后收入太。。。

3. 参与免费赠送的门店，包括自己门店的赠品灵活应用，遵循原则：心态大方，舍得送，本就不为别的，只为炒热气氛，做件好事

4. 参与抽红包的门店：每天分配好奖品设置，本店人员做好暗号，对于大单顾客尽量帮忙，至少可以抽个大的，具体办法上次开会已说，对于抽中顾客一定要用小蜜蜂喇叭做解说和通报，活跃气氛，比如：某某恭喜抽中什么
5. 店长务必提前做好动员和培训，清楚熟记活动细则，一定要求记住几个代表性的单品和低价活动，便于介绍宣传，尤其是2.13日开店长大会，店长都不在，营业部要专门打电话抽查活动细则，否则罚款20元一人，所以务必提醒强调！！！

6. 清楚各自门店的顾客需求，主攻某一项重点活动宣传，投其所好！！！
7. 小蜜蜂必须蓄电播放，中午可以歇会，继续蓄电

8. 活动当天必须上传以下几张照片：店外整体，店内整体，限时赠礼,(有的才照)，红包抽奖区（有的才照），1元特价，5折特卖，货架上对应活动品种的爆炸花，未按时上传要罚款20元

9. DM单一早一晚店堂外发放，店堂内随时发放，就算进店的人没参与活动，也要发放，因为活动有4天时间，他可以看看，万一后面。。。。。
10. 13号应该会下发考核细则，店长务必14号一早查收，核算各自门店，明确目标，减少不必要的损失，比如只差点点的，各自灵活处理。。。具体听取片区通知

11. 至于总结等通知哈！！！应该可以顺延！！！
12. 对于本次活动也不用太悲观，因为过年回家还是要买东西，尤其保健哟！！！
13. 本次活动重点抓好一天是一天，后面万一人越来越少了

14. 活动期间，第一天店长务必确保现场布置安排，每个人都要齐心！！！，不要虽人多但很乱，反而浪费顾客，只要吸引顾客进店参与后，最终还是要回归到最本质的销售上！！！礼貌地提高有效周转率，接待率！！！
15. 如还有未涉及到的要素和赠品，货源问题，及时反映，灵活处理，实事求是即可！！！片区全力配合支持！！！
16. 最后祝愿我们西北片本次活动圆满成功，开心过年！！！

17. 自私点：人就是要在大众都有可能忽视时，你进一步就是机会和成功了！！！
