华油路销售下滑分析原因
2013年销售：170万

2014年销售：168.7万

从2014年8月起销售逐渐下滑，下滑原因：

对于淘汰品种有一定的影响，淘汰后大部分顾客就去最近的竞争对手博维康，博维康价格大部分都低于我们的价格，顾客去博维康购买后价格比我们低，很少就返回购买。

华油路人员换得较快，在销售方面有一定的影响

销售增量措施：

员工服务态度要提高

在社区内提高药店知名度

缺货产品及时跟进

会员维护，多办会员卡

中药饮片品种的增加

培训人员对药品的关联销售及专业知识

