    玉双店自围墙拆后销售比之前有明显的提升，但是相对环比增长是下降了，现分析如下：

首先顾客的需求量大了，但是门店的品种数少了，我店目前为止才1700多个品种，远远不能与所处地理位置成正比，公司之前进行一些品种的淘汰及部分目录外品种的禁请，一些价格低的商品和顾客经常认准购买的老品种没有了，尽管找了一些替代品种但是还是有个交接过程，导致吸客能力减弱价格低的客流流失。我们周围老年化居多。现在我们首要做的就是加大库存量，尤其是增加品种数丰富商品结构，特别是那些需求价格低产品的顾客只要有了货不怕没人买，没有货只能让顾客流失。其次搞一促销系列活动，多做会员的宣传，再来培养新老顾客，就如1月份公司搞的14周年庆，我店三天销售突破二万，创新纪录。
