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关于下发商品特价管理细则的通知 

各部门、门店： 

为保证公司正常运营，同时提升门店竞争力，公司将对门店所有产品

的非零售价进行系统化管理，具体管理细则如下： 

一、非零售价类型定义： 

1、商品会员价： 

毛利率≧15%品种系统设置的会员价（折扣力度不超过 9.5 折），不设

限购数量、可体现在价签上进行宣传。 

2、商品会员超低特价： 

通过门店申请及调查，物价员制定出各门店申请品种的超低特价。限

购 1盒，由营运部制作促销策略，通过价签贴、爆炸签进行宣传。 

附：门店超低特价申请品种数限量表 

 

门店月销售（万元） 申请品种数（个） 超低特价销售综合毛利率 

100 以上 ≦70 ≧-3.5% 

25～100（含） ≦60 ≧-3.5% 

10～25（含） ≦50 ≧-3.5% 

5～10（含） ≦40 ≧-3.5% 

5（含）以下 ≦30 ≧-3.5% 



二、管理细则： 

    1、商品会员价： 

商品部物价员根据公司各经营品种的应收毛利情况，在制定零售价的

同时制定出品种相应的会员价（若遇品种零售价调整，会员价将随之进行

调整），逐级上报至董事长签字后，在调价系统中进行维护，并通知门店执

行。 

2、商品会员超低特价： 

     

 

     

 

 

 

    

 

 

 

 

三、注意事项： 

1、目录价格确定： 

根据门店申请品种的频次确定下月各类型门店的特价品种目录（不超

过规定上限品种数），同一类型的门店执行同一品种目录及价格。特价制定

取该类型门店反馈的平均价。 

2、限销管理： 

所有门店的会员超低特价品种限购 1盒/人，且对各门店实施特价品种

毛利考核。若门店超低特价品种月销售账面综合毛利率低于-3.5%，将对门

店罚款 300 元/次。特价品种综合毛利核对时间段为 26-25 日（由商品部物

价员进行每月核算）。 

3、审核权限： 

所有涉及商品价格（含特价）调整，均需由物价员制单逐级至董事长

签字后方可执行调价策略。紧急情况，可通过邮件等电子方式通过审核后，

门店每月 20日前将需申请

超低特价品种维护进

“400727”中，采集类型

选“超低特价申请” 

营运部汇总审核特价商

品目录后于每月 22日前

传商品物价员处 

物价员于每月 28日前确

定特价商品目录并制定

出特价。逐级报董事长审

批后，反馈于营运部、门

店。 

营运部于每月 1 日前做好

促销策略，并通知门店执

行。 



进行补签手续，备案待查。 

4、即日起，门店所有会员价及超低特价均按此通知进行执行及管控，

以往涉及特价管理相关文件作废。除本文件规定外，门店不得再以其他途

径超量申请会员超低特价。有任何价格问题请门店反馈至系统功能

“400727”，物价员将根据商品毛利情况，结合门店周边商圈价格给出处理

意见，需做调整的价格按价格管理流程审签完毕后通知门店执行。 

5、门店反馈价格务必做到真实有效，避免为公司带来不必要的毛利损

失。若经核查门店有虚报或谎报商圈竞争价格，将对采集人罚款 20 元/个

品种。 

                                 

 

四川太极大药房连锁有限公司 

                                  二〇一五年十二月三十一日 
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