大邑邛崃片区12月单店活动总结
【活动时间】2015年12月19日~12月20日（2天）

【参与门店】XX店  单店 活动
活动期间同比去年（与2014年12月19日—12月20日对比）

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	4323.88
	76
	1301.46
	30.1%
	56.9

	去年同期
	3050.18
	62
	1069.97
	35%
	49.1

	增长额
	1273.7
	14
	231.49
	-4.9
	7.8

	增幅
	41.7%
	22.5%
	21.6%
	-14%
	15.8%


活动期间日均对比上月日均销售（10月26日~11月25日） 

	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	2161.94
	38
	  650.73
	30.1
	56.9

	   对比11月日均
	   2522
	42
	  814.6
	32.3
	60

	    增长额
	   360.06
	4
	  -163.87
	-2.2
	-3.1

	    增长比
	-14.2%
	-9.5
	  -20.1
	-6.8
	-5.1


【考核对比数据】

	日期
	销售
	笔数
	毛利
	毛利率
	  客单价

	活动期间(2天）

12月19日~12月20日
	4323.88
	76
	 1301.46
	30.1%
	56.9

	   活动对比日均*2

（10.26—11.25）
	   5044
	84
	  1629.2
	32.3
	60

	    增长额
	   720.12
	8
	   327.74
	-2.2
	-3.1

	    增长比
	-16.6%
	-9.5%
	 -20.1%
	-6.8%
	-5.1%


【活动优点】

1加大了销售力度····

会员消费占比有所增加····

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	POP张贴只在附近小区
	尽量向远点地方宣传

	2、现场氛围方面
	气球拱门，POP，花车陈列
	货品尽量饱满

	3、人员培训方面
	人人知晓
	人人熟记，并且运用到二次收银

	4、货品方面
	因为处方销售的局限性，所以影响销售
	加大非处方的联合用药

	5、活动类型
	单店
	希望心血管的药品会员限购有所增加
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