              “冬季滋补养生节”活动总结模板

【活动时间】2015年12月01日~12月15日(15天）

【参与门店】 柳翠路店
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	40096.03
	843
	12794.94
	31.91%
	47.56

	去年同期
	33324.62
	754
	11842.17
	35.53%
	44.19

	增长额
	6771.41
	89
	952.77
	-3.62%
	3.37

	增幅
	20.31%
	11.80%
	8.04%
	-10.18%
	7.62%


活动期间日均对比（10月26~11月25日）日均销售
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	2673.06
	56
	852.99
	31.91%
	47.56

	   当月日均
	2575.29
	61
	722.58
	28.05%
	42.21

	    增长额
	97.77
	-4
	130.41
	3.86%
	5.35

	    增长比
	3.79%
	-6.55%
	18.04%
	13.76%
	12.67%


【金牌品种活动情况】

	　
	天胶
	补肾
	云南白药系列
	中山中智系列
	辅助降血脂
	藏药系列
	汤臣倍健系列
	养生堂VC.VE
	绵阳系列
	钙类

	活动期间
	0
	2
	45
	4.5
	3
	12
	7
	3
	26
	33

	销售数量
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	活动期间
	0
	144
	850.42
	295.77
	504
	496
	1580.2
	465
	793.46
	1599

	销售金额
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	对比日均*15天销售数量
	0
	2
	41
	3.5
	0.5
	2.5
	6
	3
	33.5
	11

	销售数量增减比
	0
	0
	9.75%
	28.57%
	500%
	380%
	116%
	0
	-22.3%
	300%


【超低价品种销售情况】

	超低价品种
	活动期间销售数量
	对比日均*15销售数量
	增长比

	
	219.18
	188.15
	16.49%


【活动优点】

1， 保健品与单品特价比较有吸引力，顾客接受度比以前好。
2， 活动布置陈列较好，冬季养生，大枣枸杞的陈列吸引顾客。

【活动不足与改进办法】
	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	物资到货及时，宣传到位
	无

	2、现场氛围方面
	现场氛围较好，但因检查，活动陈列宣传偏少
	做好活动口头宣传

	3、人员培训方面
	员工熟记活动方案，销售时积极宣传
	继续保持，还需加强中药的学习与销售

	4、货品方面
	大枣与枸杞备货稍有不足
	活动前补足货品，积极调货

	5、活动类型
	比较有吸引力，但成药活动太少。
	买成药送大枣银耳的活动可以非会员日也参与，应该效果会好些，或者有适当的折扣
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                                                                        店长姓名：严婷婷

                                                                        2015年12月21日

