              西北片羊子山西路店冬季养生节活动总结
【活动时间】2015年12月1日~12月15日（15天）

【参与门店】羊子山西路店
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	100554.55
	1860
	33897.58
	33.71%
	54.06

	去年同期
	97541.31
	1627
	32084.58
	32.89%
	59.95

	增长比
	3.09%
	14.32%
	5.65%
	2.49%
	-9.8%


活动期间日均对比当月日均销售（10月26日~11月25日） 

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间日均
	6703.64
	124
	2259.84
	33.71%
	54.06

	   当月日均
	7361.9
	131
	2310.9
	31.39%
	56.2

	    增长比
	-8.94%
	-5.34%
	-2.2%
	-7.4%
	-3.87%


【活动包装类药材销售情况】

	赠品名
	包装类药材销售数量
	销售金额
	
	
	
	
	

	数量
	61.6
	3340.5
	
	
	
	
	


【重点单品活动情况】（黄金单品及鲜人参)

	
	鲜人参
	补肾
	天胶
	养生堂
	四季
	藏药
	中山
	辅降

	活动期间

销售数量
	0
	10
	2
	13
	24
	19
	7
	7

	活动期间

销售金额
	0


	720
	1598
	1934
	392.9
	851.5
	719.2
	1176

	对比日均*15天销售金额
	253.68
	2283.87
	2560.6
	952.3
	339.3
	2330.3
	1770.8
	487.7

	增减比
	-100%
	-68.5%
	-37.6%
	103.1%
	15.8%
	-63.5%
	-59.4%
	141.1%


【活动优点】

活动现场氛围布置比较到位

2、店外设点宣传效果较好
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	宣传比较到位，活动时期在店外的宣传效果比较好，但是后面城管管理，要求所有物质全部收进店内导致效果不好
	活动前与城管沟通，尽量避免此类事情发生

	2、现场氛围方面
	现场活动布置方向没对，着重点应该在大枣等包装类中药的陈列，做成了单品专区陈列
	下次活动中应紧跟主题活动进行陈列

	3、员工培训方面
	活动前对员工进行了培训，并且强调与双十一活动一并进行宣传，培训还是比较到位
	

	4、免费赠送情况
	效果还是比较好，大家都觉得很实用
	

	5、活动完成情况
	完成较差
	

	6、其他
	
	


                                                                 羊子山西路店：谢怡
                                                                     2015年12月17日
