                                 总结与计划
        民丰店2014年1月1日到2014年11月07日销售2519527.22元，42715笔，客单价58.98元，2015年1月1日到2015年11月07日销售3258107.84元，同比去年增长738580.62，增长率29.3%，笔数48005笔同比去年增长5290笔，增长率12.38%，客单价67.87元同比去年增长8.89元。2014年1月1日到2014年11月07日中药销售140322.65元，2015年1月1日到2015年11月07日中药销售308837.89元，同比去年同时段增加168515.24元，增长率120.09%。

   总体来说相比去年同期，我店在各方面都有所增长，增长幅度也比较大，尤其是在中药方面。增长的原因分为以下几点：1、中药中山中智的大力推广，有效成分高，无添加无污染等优点，使顾客更注重吸收率与效果。2、公司开展了更多的培训会，使本店员工的专业知识得到了提升，从而能给顾客更好的专业服务。顾客更信赖我们自然老顾客越来越多。3、公司组织开展了更多的优惠活动，使顾客得到了即时利益。4、门店员工的优化。

   计划，明年对比今年总销售涨幅达到20%，客流量稳定在50000左右，客单价稳定在80左右。完善店堂内外的布局，使店堂内外保持干净整洁的状态。积极参加公司与厂家组织的培训，使门店员工更专业，更优秀。让顾客觉得我们是营养与健康管理专家，而不是局限于机械似得药店销售员。为公司创造更多的利益。

