
	2014年10.1~10.31
	销售金额
	销售笔数
	销售数量
	客单价
	客品数

	
	294503.24
	3617
	48867
	81.4
	13

	2015年10.1~10.31
	销售金额
	销售笔数
	销售数量
	客单价
	客品数

	
	276032.64
	4200
	28531
	65.7
	6.7


                               门店销售总结

  根据这个表中的数据，可以看出门店今年十月份对比去年十月份销售金额有所下滑，但笔数却在增长，这说明了我们客流量在增加，而销售金额下滑的原因就是联合用药，与疗程用药，这也导致了门店客单价和客品数的下降。还有一部分原因是医院所开药品我店无货，针对这些问题我认为应：

      1.加强门店品种学习，每周进行联合用药与疗程用药培训。

      2.每周进行销售分析交流，相互学习。

      3.对医院开的新品种进行登记，可以向公司申报新品种。

      4，对每周销售做一份报表，反映每周销售以及每个人销售存在的问题，针对性的改正。

   但是除了以上的销售技巧和知识运用以外，更重要的是我们的心态问题，要有正确的中作态度，要有积极向上的心态。工作不是一种负担，应该是一种享受一种乐趣，要为它毫无保留尽最大的力量。其次还有我们的工作态度，微笑服务，要把这种微笑与友善融入到工作中，全心全意的为顾客服务，也是提高我们销售的重要指标。


