              “双11”活动总结模板

【活动时间】2015年11月11日~11月15日（3天）

【参与门店】高新片***店  
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	54459.72
	798
	15850.09
	29.1%
	68.2

	去年同期
	  37125.53
	673
	11309.79
	30.4%
	55.1

	增长额
	17334.19
	125
	4540.3
	-1.3%
	13.1

	增幅
	46.69%
	18.5%
	40%
	-0.42%
	23.7%


活动期间日均对比（09月26~10月25日）日均销售
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	10891.94
	159.6
	3170.02
	29.1%
	68.2

	   当月日均
	15143
	165
	4833.67
	31.9%
	91.8

	    增长额
	-4251.06
	-5.4
	-1663.65
	-2.8%
	-23.6

	    增长比
	-28%
	3.2%
	-34%
	-8.7%
	-25%


【金牌品种活动情况】

	　
	天胶
	补肾
	云南白药系列
	中山中智系列
	辅助降血脂
	藏药系列
	汤臣倍健系列
	养生堂VC.VE
	绵阳系列
	钙类

	活动期间
	0
	9
	41
	1
	0
	18
	32
	0
	41
	8

	销售数量
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	活动期间
	0
	684
	907.4
	86.42
	0
	731
	3220.33
	0
	1053.1
	403.1

	销售金额
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	对比日均*5天销售数量
	3.66
	1.3
	10.8
	7.7
	0.8
	18.8
	19.3
	1.3
	31
	24.8

	销售数量增减比
	-3.66
	7.7
	30.2
	-6.7
	-0.8
	-0.8
	12.6
	-1.3
	10
	-16.8


【超低价品种销售情况】

	超低价品种
	活动期间销售数量
	对比日均*5天销售数量
	增长比

	
	52
	84
	-32


【活动优点】

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	提前到达门店
	

	2、现场氛围方面
	活动前一天才通知，准备时间仓促
	望以后提前几天通知

	3、人员培训方面
	提前一天晚上培训的
	

	4、货品方面
	缺货较严重，满足不了顾客购买需要，有些顾客买不到自己想要的药品就更不愿意参加活动了。因11月会员超低价限购一盒，导致会员购买力下降
	

	5、活动类型
	无赠品
	希望购些赠品，吸引客流


                                                                    高新片   民丰店

                                                                         蒋雪琴
                                                                      2015年×月×日

