              西北片沙河源店“双11”活动总结
【活动时间】2015年11月11日~月15日（5天）

【参与门店】沙河源店
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	22162.24
	292
	6012.27
	27.2%
	76

	去年同期
	22177.67
	436
	7251.15
	32.7%
	51

	增长比
	0
	-33%
	-17%
	-17%
	49%


活动期间日均对比当月日均销售（10月26日~11月10日） 

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间日均
	4432.5
	58
	1202.5
	27%
	76

	   当月日均
	4051.8
	70
	1308
	32%
	58

	    增长比
	9%
	-17%
	-8%
	-16%
	31%

	
	
	
	
	
	


保健品活动期间日均销售对比当月日均销售（10月26-11月10日）

	日期
	合计销售
	合计销售数量
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率

	活动期间
	536.7
	6.4
	5
	183
	34%

	当月
	333.6
	3.4
	3
	192.5
	57%

	增长比
	60.8%
	88%
	66%
	-5%
	-40%

	
	
	
	
	
	


【活动礼品赠送情况】

	赠品名
	0
	
	
	
	
	

	数量
	0
	
	
	
	
	


【重点单品活动情况】（黄金单品及鲜人参)

	
	天胶
	补肾益寿
	藏药
	蒲地蓝消炎片
	四季感冒
	VC,VE
	倍健
	鲜人参

	活动期间

销售数量
	0
	6
	6
	3

	0
	4
	10
	0

	活动期间

销售金额
	0
	480
	332
	101.4

	0
	567
	827.
	0

	对比日均*5天销售金额
	750
	150
	1037.5
	0

	40
	97
	964
	80

	增减比
	-100%
	220%
	-68%
	100%
	-100%
	480%
	-15%
	-100%


【活动单品销售情况】（其他活动品种，医疗器械、中药销售情况）

	
	中药袋装
	医疗器械
	
	
	
	
	

	活动期间

销售数量
	60
	44
	
	
	
	
	

	活动期间

销售金额
	825
	533
	
	
	
	
	

	对比日均*5天销售金额
	835
	708
	
	
	
	
	

	增减比
	0
	-25%
	
	
	
	
	


【会员特价品销售情况】

	特价
	活动期间销售数量
	对比日均*6天销售数量
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种

	
	
	
	络活喜，施慧达



【活动优点】

1、保健品和网上价格差不多，促进顾客线下购买

2、
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	宣传单没有，只是口头宣传，难以吸引顾客注意。
	提前5天发宣传单

	2、现场氛围方面
	特价除了保健品，其他优惠比较少
	活动优惠品种请增多

	3、员工培训方面
	
	

	4、限时赠送情况
	
	

	5、活动完成情况
	修地铁影响销售下降
	鼓励员工回访老顾客

	6、其他
	
	


                                                                  门店：沙河源店
                                                                  店长：高文棋
                                                                  时间：2015.11.17
