光华片区土龙路店“双十一”活动总结
【活动时间】2015年11月11日~11月15日（5天）
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	31249.58
	367
	10758.74
	34.4%
	85.1

	去年同期
	12056.38
	301
	4008.89
	33.2%
	40.05

	增长额
	19193.2
	66
	6749.85
	1.2%
	45.05

	增幅
	159.1%
	21.9%
	168.3%
	3.61%
	112.4%


活动期间日均对比2015年日均销售（2015年 9月26日~ 10月25日的日均销售） 

	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	6249.91
	73.4
	  2151.74
	34.4%
	85.1

	   当月日均
	   2411.276
	60.1
	  801.778
	33.2%
	40.05

	    增长额
	   3838.634
	13.3
	  1349.962
	1.2%
	45.05

	    增长比
	159.1%
	22.1%
	  168.3%
	3.61%
	112.4%


【考核对比数据】

	日期
	销售
	笔数
	毛利
	毛利率
	  客单价

	活动期间(5天）

11月11日~11月15日


	31249.58
	367
	 10758.74
	34.4%
	85.1

	9.26-10.25日均*5


	17145.74
	308
	 6078.75
	35.4%
	55.67

	    增长额
	   14103.84
	59
	   4679.99
	-1%
	29.4

	    增长比
	82.2%
	19.1%
	 76.98%
	-2.8%
	52.86%


【金牌品种活动情况】

	
	天胶
	补肾
	四季感冒、科达林
	云南白药系列
	养生堂VC和VE
	汤臣倍健
	辅降
	藏药系列
	中山中智系列
	绵阳系列

	活动期间

销售数量
	15
	6
	12
	12
	0
	10
	1
	6
	1
	1

	活动期间

销售金额
	11083
	480
	278.55
	245.19
	0
	1109.92
	147.8
	325.6
	211.2
	19.5

	对比日均*3天销售数量
	0
	9
	6
	2
	0
	0
	0
	6
	0
	3

	销售数量增减比
	150%
	-33%
	100%
	500%
	0
	1000%
	100%
	0
	100%
	-66%


【保健品销售情况】

	保健品（瓶）
	活动期间销售数量
	9.26-10.25保健品销售日均数量
	增长比

	
	17 瓶
	1.43瓶
	13%


【活动优点】

1、 短信通知发送及时，来客数有增长

2、 活动氛围好

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	每次活动物质准备不到位，活动前一天或者当天物质才到，影响活动效果
	至少提前一个星期或者3-4天将宣传物资送到门店

	2、现场氛围方面
	无
	无

	3、人员培训方面
	提前3-4天对员工进行培训并记录，活动前一天再对重点进行强调
	活动中遇到问题及时沟通交流

	4、货品方面
	由于活动未提起通知，不知晓活动内容，导致活动产品备货不足
	希望策划科提前至少2个星期发活动内容让门店备货

	5、活动类型
	时间过长，国庆10.1-10.2来客数明显减少，
	活动时间缩短，时间提前
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