柳翠路销售总结以及提升销售措施
柳翠路近期销售总结：

1， 销售数据： 

	日期
	总销售
	客流
	毛利
	毛利率

	本月销售
	53463.13
	1319
	15354.77
	28.72%

	去年同期
	41520.45
	887
	14170.96
	34.13%

	上月同期
	50372.31
	1339
	14806.99
	29.39%


2，销售分析：
①本月10.26-11.5日销售总量同比去年与上月有少部分提升，但总体完成率较差，门店月任务为102000元，目前完成率为52.41%。
②客单价与毛利控制较去年同期有所下降。主要原因为关联用药能力不足以及顾客消费水平下降。
③保健品与金牌品种销售较差，每月只能完成任务量的60%-70%,主要原因为员工关联保健品能力不足，同时附近药房的保健品活动力度比我们大，泽康堂大药房保健品一直都有买赠。格瑞大药房基本都是7.8折。海王星辰有自己独有保健品品牌活动。
④中药销售较去年下降，原因主要为中药价格上涨，旁边的泽康堂重新装修，开始卖中药配方饮片。
柳翠路提升销售措施：

①抓紧办理会员卡，争取每日3张以上，给顾客享受会员优惠政策，宣传药直达以及微信支付等优惠活动，以此来吸引顾客并留住顾客。
②员工坚持学习门店各类商品的知识与销售技巧，每日学习2个保健品或者金牌品种与2个其他商品的知识以及关联用药。学以致用，争取提升客单价至40以上。

③本周末开展单店活动以及社区活动，为顾客免费测量血压血糖并为其办理会员卡。做好门店的服务工作，借此吸引顾客消费。

④按照收银八步区与销售八部曲的步骤执行，做好收银台一句话销售以及关联用药。

