大邑邛崃片区10月片区活动总结
【活动时间】2015年10月30日~10月31日（2天）

【参与门店】大邑通达店单店活动（单店或广场）
活动期间同比去年（与2014年10月30日—10月31日对比）
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	7513.72
	113
	2431.43
	32.3%
	66.49

	去年同期
	6053.48
	125
	2083.41
	34.4%
	48.42

	增长额
	1460.24
	-12
	348.02
	-2.1
	18.07

	增幅
	24.1%
	-9.6%
	16.7%
	6.1%
	27.2%


活动期间日均对比上月日均销售（9月1日~9月30日） 

	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	    3756.86
	56
	  1215.71
	32.3%
	66.49

	   对比9月日均
	     4044.97
	73
	  1302.62
	32.2%
	55.41

	    增长额
	     -288.11
	-17
	  -86.91
	0.1%
	11.08

	    增长比
	-7.1%
	-23.3%
	  -6.6%
	0.3%
	19.9%


【考核对比数据】

	日期
	销售
	笔数
	毛利
	毛利率
	  客单价

	活动期间(2天）

10月30日~10月31日
	7513.72
	113
	2431.43
	32.3%
	66.49

	   活动对比日均*2

（9.1—9.30）
	   8089.94
	146
	 2605.24 
	32.2%
	55.41

	    增长额
	   -576.22
	-33
	   -173.81
	0.1%
	11.8

	    增长比
	-7.1%
	22.6%
	   -6.7%
	0.3%
	19.9%


【金牌品种活动情况】（10.30—10.31日均*2天）
	
	天胶
	补肾
	四季感冒片
	中山中智系列
	辅助降血脂
	藏药系列
	川贝清肺糖浆
	倍健系列
	维C和维E

	活动期间

销售数量
	0
	0
	0
	0
	0
	2
	0
	3
	0

	活动期间

销售金额
	0
	0
	0
	0
	0
	90
	0
	526.2
	0

	对比9月日均*2天销售数量
	0
	1.26
	0
	1.3
	0.2
	1.2
	0.33
	423
	0.45

	销售数量增减比
	0
	-100%
	0
	-100%
	-100%
	66.6%
	-100%
	24.4%
	-100%


【活动优点】

1、 无
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	及时到位
	

	2、现场氛围方面
	符合要求
	

	3、人员培训方面
	及时到位
	

	4、货品方面
	很多品种缺货
	西部来货发货仔细点，避免差错，导致门店缺货

	5、活动类型
	合适
	


                                                                     大邑邛崃片 通达店

                                                                     2015.11.2
