国庆节期间我店销售任务完成率较低的原因：

国庆节，七天大假，我店地处居民小区之间，临近龙潭工业园，放假期间，工业园区不上班，小区中很大部分居民选择出门旅行、走亲访友，剩下的那一部分，消费能力有限，并且对价格很敏感，所以成交量和客单都下降。

这次“双节活动”也有问题：送券本来是吸引顾客二次消费的，但是用券消费也不积分，得罪了好些会员；同时，我们算了一下，有些会员常买的药品比会员日还贵，他们就说等这个活动完了再买。送的那些东西人家也看不上，都说不实用！

我店人员不够，放假期间尤其明显。

对应的解决办法：

节前做活动，放假期间不做促销活动

改变活动形式，要让顾客打心眼里觉得便宜、实用，并且该积分的还是应该积分。

尽快为我店增加人手

                                           华泰路店

                                         2015年10月6日

