国庆期间完成率较低原因分析

1. 放假期间周围小区顾客很多外出，进店人员减少。

解决方案：增加免费测血压测血糖活动，增加进店人数，利用好高血压糖尿病关联用药，增加客单价。主动慰问老会员顾客，向其简单宣传秋季养生知识，增进与会员的感情！
2. 会员占比较低，活动力度不大，吸引力不够。活动前期准备不够，有很多老顾客反应活动送的礼品不是自己特别需要的。
解决方案：每天规定新增会员任务。经过周边区药房的调查，许多药房的礼品都有氨基酸。牛奶。大枣。鸡蛋等。公司可以考虑一下换一些更吸引人顾客的礼品。
3. 因公司仓库整合，节前来的货非常少，导致门店很多货品缺货。虽然尽力向门店借顾客需要的货品，但也有一部分顾客不愿意等调货的时间，导致顾客流失，销售流失！

解决方案：快速和最近的门店联系调货，利用活动留住顾客等待调货，临近的顾客可以调到货后第一时间为顾客送货上门！
