翔凤店“国庆”活动总结
【活动时间】2015年9月28日~10月2日（5天）

【参与门店】翔凤店  
活动期间同比去年
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	11580.27
	228
	4656.45
	40.2%
	50.8

	去年同期
	18670.76
	320
	7336.45
	39.29%
	58.3

	增长额
	-7090.49
	-92
	-2680
	-0.91%
	-7.5

	增幅
	-0.38%
	-28.8%
	-36.5%
	-2.3%
	12.9%


活动期间日均对比2015.1.1-8.25日均销售（1月1日~8月25日） 
	日期
	日均销售
	日均笔数
	日均毛利
	日均毛利率
	日均客单价

	活动期间日均
	2316.05
	45
	931.29
	40.2%
	50.8

	   1.1-8.25日均
	2566.5
	51
	931
	36.28%
	50.3

	    增长额
	-250.45
	-6
	0.29
	3.92%
	0.5

	    增长比
	-9.8%
	-11.8%
	  0.03%
	10.8%
	1%


【考核对比数据】

	日期
	销售
	笔数
	毛利
	毛利率
	  客单价

	活动期间(5天）

9月23日~9月27日
	11580.27
	228
	4656.45
	40.2%
	50.8

	   当月日均*5

1月1日~8月25日
	12832.5
	255
	4655
	36.28%
	50.3

	    增长额
	-1252.23
	-27
	1.45
	3.92%
	0.5

	    增长比
	-9.8%
	-10.6%
	0.03%
	10.8%
	1%


【金牌品种活动情况】

	
	天胶
	补肾
	风热感冒颗粒
	中山中智系列
	辅助降血脂
	藏药系列
	汤臣倍健
	养生堂
	菊黄茶

	活动期间

销售数量
	1
	1
	0
	5.25
	2
	1
	9
	2
	0

	活动期间

销售金额
	799
	80
	0
	528
	336
	97
	1378
	250
	0

	对比日均*5天销售数量
	0.38
	2
	0.33
	2
	0.37
	6
	1.5
	0.37
	0.6

	销售数量增减比
	163%
	-

50%
	-99%
	162.5%
	-440%
	-83%
	500%
	440%
	-98%


【活动优点】

满58送5元优惠卷，可增加顾客进店次数。。。。。。

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	策划科帮忙发短信，门店电话通知会员和进店顾客宣传，周围药店同期也有活动，如卫康请专家讲座等拉走了好的顾客，还有其他私人店满60元送30个鸡蛋或4袋2公斤的金龙牌米，128元送20斤珍珠米价值58元等等，显得我们送到太小气了汤臣活动低到了6.8折所以对我店销售也有很大的影响。。。。。。
	普药也参加折扣，赠品选大气适用的，可能效果会好一点

	2、现场氛围方面
	好
	

	3、人员培训方面
	好
	

	4、货品方面
	有少数缺货，感谢其他门店的支持
	

	5、活动类型
	买赠，特价，送卷
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