              东南片华康店“金秋拾惠”活动总结
【活动时间】2015年10月24日~10月26日（3天）

【参与门店】华康店
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	7457.02
	135
	2707.73
	36.31%
	55.24

	去年同期
	0
	0    
	0
	0
	0

	增长比
	
	
	
	
	


活动期间日均对比当月日均销售（10月9日~10月21日） 

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间日均
	2485.67
	45
	902.57
	36.31%
	55.24

	   当月日均
	
	
	
	
	

	    增长比
	
	
	
	
	


【活动礼品赠送情况】

	赠品名
	运动手环
	蛋白质粉
	抽纸
	阿胶贡枣

	数量
	0
	1
	10
	341.5


【重点单品活动情况】（黄金单品及鲜人参)

	
	人参98
	维生素c、e
	藏药
	中山中智
	绵阳
	云南白药
	汤臣倍健
	天胶

	活动期间

销售数量
	0
	0
	3
	1
	1
	1
	0
	0

	活动期间

销售金额
	0
	0
	165
	98
	36.3
	19.2
	0
	0

	对比日均*3天销售金额
	
	
	
	
	
	
	
	

	增减比
	
	
	
	
	
	
	
	


	
	补肾益寿
	辅降
	大枣枸杞
	锌钙特+太极钙

	活动期间

销售数量
	0
	0
	257
	0

	活动期间

销售金额
	0
	0
	177.43
	0

	对比日均*3天销售金额
	
	
	
	

	增减比
	
	
	
	


【活动单品销售情况】（其他活动品种，保健品、医疗器械、中药销售情况）

	
	汤臣倍健
	医疗器械
	中药
	千林

	活动期间

销售数量
	1
	56.22
	353.75
	0

	活动期间

销售金额
	118
	576.9
	604.85
	0


	对比日均*3天销售金额
	466.74
	451.9
	517.59
	0

	增减比
	-74.7%
	27.66%
	16.85%
	0%


【会员特价品销售情况】

	
	活动期间销售数量
	对比日均*3天销售数量
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种

	
	25
	6.7
	感冒灵颗粒 伊可新 葡萄糖酸钙锌口服溶液


【活动优点】

提高了销售

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	DM单提前配送，最好随货
	统一配送物资

	2、现场氛围方面
	现场氛围足，赠品花车比较单调，气球布置比较好
	赠品更丰富

	3、员工培训方面
	都熟记活动内容 做到对进店每位顾客都宣传推广
	继续保持

	4、限时赠送情况
	赠品都送到顾客手上 多买多得 实名登记
	继续保持

	5、活动完成情况
	差
	努力完成力争任务

	6、其他
	
	


