上周片区工作总结及本周计划

                  ------------周佳玉
1、 本周工作总结

	本周
	巡店门店
	所做工作内容
	完成情况

	10.12
	大邑东壕沟店，大邑新场店
	1,检查门店质管工作，主要是资料的填写是否及时，是否符合要求。为GS认证做准备。

2,抽查门店金牌品种知识背记情况。

3,抽查门店鲜人参知识掌握情况，指导门店销售好鲜人参。

4,检查门店安全工作。

5,指导门店销售好D类。

6,抽查和指导门店按新要求写要货计划。

7,到东壕沟店指导中药和大保健品销售，提升门店毛利。

8,到新场店带教见习店长高芙蓉
	完成

	10.13
	邛崃汇源店
	到汇源店监督盘点（关店前的盘点，10月19日正式关店
	完成

	10.14
	公司片长会议
	到商务宾馆参加片长会议
	完成

	10.15
	大邑通达店
	大邑片区金牌品种知识开始和金牌品种销售动员会议（会议时间在15分左右）
	完成

	10.16
	邛崃中心店
	邛崃片区金牌品种知识开始和金牌品种销售动员会议（会议时间在15分左右）
	完成

	10.17
	休息
	休息
	完成

	10.18
	大邑通达店
	到大邑通达店支援，销售和收银（片区本次参加执业药师考试人数较多，大邑片区有就有10人）
	完成


二、下周工作计划

	下周
	计划巡查门店
	计划工作内容

	周一（10.19）
	邛崃中心店，邛崃长安店，邛崃羊安店
	1抽查门店新会员制度是否掌握，能否给顾客解释好
2抽查门店金牌品种知识，以及销售进度。

3观察员工接待顾客和收银是否符合要求，抽查销售八步曲和收银八步曲。

4指导长安店及羊安店销售增量，再不努力就换人员

5到长安店带教见习店长李宋琴。

6查询门店裸卖率，指导门店做好联合用药。

7羊安店客单低，指导其提高客品数和客品次，提升客单

	周二（10.20）
	大邑安仁店，大邑沙渠店
	1抽查门店新会员制度是否掌握，能否给顾客解释好

2抽查门店金牌品种知识，以及销售进度。

3观察员工接待顾客和收银是否符合要求，抽查销售八步曲和收银八步曲。

4到沙渠店抽查实习生代双学习情况，是否有进步
5查询门店裸卖率，指导门店做好联合用药。

	周三（10.21）
	邛崃洪川店，邛崃平乐店
	1抽查门店新会员制度是否掌握，能否给顾客解释好

2抽查门店金牌品种知识，以及销售进度。

3观察员工接待顾客和收银是否符合要求，抽查销售八步曲和收银八步曲。

4到洪川店指导销售增长，给每个人下销售目标。
5到平乐店考核试用员工叶燕的学习情况。

	周四（10.22）
	大邑内蒙古店，大邑北街店，大邑新场店，大邑子龙店
	1抽查门店新会员制度是否掌握，能否给顾客解释好

2抽查门店金牌品种知识，以及销售进度。

3观察员工接待顾客和收银是否符合要求，抽查销售八步曲和收银八步曲。

4指导子龙店做好销售增长工作，力争10月止滑。
5到新场店带教见习店长高富蓉。

6到北街店检查门店毛利增长情况。

	周五（10.23）
	休息
	休息

	周六（10.24）
	休息
	休息

	周日（10.25）
	邛崃洪川店，邛崃长安店，邛崃羊安店
	1抽查门店新会员制度是否掌握，能否给顾客解释好

2抽查门店金牌品种知识，以及销售进度。

3观察员工接待顾客和收银是否符合要求，抽查销售八步曲和收银八步曲。

4指导长安店及羊安店销售增量，再不努力就换人员

5到长安店带教见习店长李宋琴。

6查询门店裸卖率，指导门店做好联合用药。

7羊安店联合用药差，力争当场给大家培训10个应季品种。


                                                         大邑邛崃片区 周佳玉
                                                                10月18日
