  学习心得
尊敬的领导：

您们好！

我是来自红星店中药柜的邓黎。第四次的见习店长培训也落下了帷幕，每一次的培训结束，感觉自己也离一名合格的店长更近一步，也让自己的能力进一步的提升，这是一件非常值得高兴的事情。在这里，也感谢谭经理为我们献上了宝贵的一课，让我们重新定义了促销和货品的陈列，也让我们明白了自己在活动中和货品的陈列上的不足，让我们有了新的想法，也会在今后的活动和工作中进行一系列的改正和美化。希望能够让我们店迈上一个新的台阶。这一次最大的收获就是明白POP真正的优势在哪里，关于POP的书写的纸张的大小方面也有了一个正确的定位，书写一定要突出重点，对同排POP摆放 一定要纸张大小一致，不要大小不一，影响美观，从而达不到促销的效果和POP展示的效果。对于POP德书写不宜太花哨，简单大方且突出重点，一定要让顾客走进店里，清楚明白POP要展示和表达的内容，让顾客一目了然，这样的POP才是成功的。POP是拉拢顾客的一个好方法，只要路过，POP书写清楚，顾客就会进店，知道你在做活动，就会进来看有没有自己需要的东西，这样你就做成功了。然后，在货品的陈列方面，一定要注意横就横、竖就竖，不要乱七八糟没有规律的乱放，影响美观和销售，同时不要随意窜改货架，一定要按照公司的严格规定摆放，在需要做活动摆放出来的货品也一定要在活动完成之后归回原位，然后对于当季的促销品种和热销品种摆放出来，并且陈列出好看的形状，这样既美化了货品也美化了所在门店，也让顾客有了购买的欲望，一定要抓住顾客的冲动消费心里，让顾客能够有购买的欲望，从而增加了销量。之后，谭经理还让我们看了一组关于云南一心堂的门店图片，让我了解到别人的优秀和自己存在的不足，整齐有序，各个方面都井井有条，不论是POP的书写还是货品的陈列方面，人家样样都做得非常好，店面整洁干净，货品陈列整齐，员工热情服务态度好，这是值得我们学习的地方，也让我们能够找出自身的不足，让给我们加以改正，往更好的一面发展，这些都需要从细节做起，从我做起，这样才能够好好地实施下去，让我们大家一起努力和改进，就能够进入一个新的高度，创造更高的辉煌。同时，也希望自己在每一次的学习中，都能够收获，都能够成长，让自己越来越成熟，越来越棒。因为，我始终相信，越努力，越幸运。也希望自己能够勤动手，勤思考，勤总结，这样能够找出问题，解决问题，让自己懂的、会的越来越多，这样能够缩短委以重任的时间，能够让自己更快的走出去，更好的为我热爱的蓝天尽自己绵薄的一份力，加油，明天会更好！
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