              XX片黄金店活动总结
【活动时间】2015年1月22日~1月25日（4天）

【参与门店】黄金路店
活动期间同比去年
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	1.4万
	218
	   0.35万
	25%
	63.8

	去年同期
	1.04万
	220
	0.34万
	32.1%%
	47.3

	增长比
	34.6%
	-0.1%
	3%
	-28.4%
	34.9%


【重点单品活动情况】

	
	天胶
	太极钙
	美美
	补肾
	熊胆
	藏药系列
	沉香化气片
	四季感冒片

	活动期间

销售数量
	2
	1
	0
	4
	12
	13
	0
	2

	活动期间

销售金额
	0.11万
	0.0049万
	0万
	0.02852万
	0.0136万
	0.0506万
	0万
	0.00336万

	对比去年同期销售金额
	0万
	0.0392万
	0万
	0.02139万
	0.01768万
	0万
	0.006072万
	0万

	增减比
	100%
	-70%
	0%
	33%
	-29.4%
	100%
	-100%
	100%


【活动单品销售情况】

	
	银杏叶片
	血塞通分散片
	奥美拉唑肠溶胶囊
	高纯深海鱼油
	和田四星大枣
	锌钙特口服液
	汤臣倍健蛋白质粉

	活动期间

销售数量
	0
	0
	4
	2
	0
	6
	0

	活动期间

销售金额
	0万
	0万
	0.00858万
	0.0269万
	0万
	0.029万
	0万

	对比去年同期销售金额
	0万
	0万
	0.00286万
	0万
	0万
	0万
	0万

	增减比
	0%
	0%
	20%
	100%
	0%
	100
	0%


【活动优点】

活动准备工作足，提前组织门店人员学习活动内容，准备气球拱门活动氛围营造，主线活动POP准备

活动期间人员安排得当，人均30名额联系门店重点会员参与到活动中。

活动氛围很好,满38元全场8.8折（主线活动优惠力度较大），保健品第二件加50元。
活动前两天增长42%，毛利23%，活动后两天增长35.8%，毛利26.4%，达到目标任务要求...

5.因活动前一周内搞过活动，剩余一部分小赠品能用于此次活动中。

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	无DM单
	希望下次能配送DM单，并印有凭DM领小礼品一份字样。

	2、现场氛围方面
	主要以气球装饰，特卖及抢购品种花车陈列。货架爆炸花陈列
	希望能配送一些应季的装饰品如冬天可有一些雪花装饰贴于橱窗

	3、员工培训方面
	活动提前三天，组织门店人员学习活动内容，门店人员沟通交流临时有问题的部分再咨询公司
	熟读邮件提炼重点

	4、限时赠送情况
	此次门店没参与限时赠鸡蛋环节
	希望下次有机会参与限时赠鸡蛋

	5、活动完成情况
	考核目标是前两天销售增长20%，后两天销售增长10%，毛利不低于10%，门店以上都达标
	考核目标是前两天销售增长20%，后两天销售增长10%，毛利不低于10%，门店以上都达标

	6、其他
	无
	无


                                                                    黄金店：郭祥

                                                          2015.1.26

