	太极大药房    东北  片区  双林  店活动总结表

	活动类型* 

【单店/广场】
	14周年感恩巨献

	门店ID*
	355

	活动时间 *
	 2015  年 1月 13日 至1 月 18日 共计 6 天

	主线活动形式 *
（买赠/买送）
	满68元送60元代金券、二级好礼送不停

	促销费用 *
	

	销售情况*

时间
总销售金额
平均客单价
交易笔数
毛利额
毛利率
前7天同时间段
（1月4 日至1月10  日）
39693.6

62.5

635

14621.8

36.83%

本次活动时间段
70744.58
86.27

820

24974.73
35.3%

环比增幅
78%

38%

29.1%

70.8%

-1.53%

环比增幅 *

例如，销售金额环比增幅算法（其他项同理得）：（本次活动期间销售金额-上个周同时间段销售金额）/上个周同时间段销售金额*100%

	集团重点品种销售情况 *

	品种

销量

销售金额

环比增幅

太极钙

13

637

116%

阿奇霉素

45

1215

80%

熊胆

32

346.8

166%

天胶

14.16

7691.16

372%



	现场情况 *

	客流量

820

客单价

86.27

促销效果自评（包括三个等级：优良差）

客流量增幅

客单价增幅

突出亮点

1、单品、保健品活动优惠力度大，吸引顾客消费，增加客单价。

2、满68元送有60元代金券台历和蜜枣1斤的活动吸引顾客，
良

问题及意见

台历准备不够，后期门店自行打印12个月60元的代金券，对顾客没有吸引，大多数顾客认为60元的券要一年才用完，难得保存。

客流量增幅=（本次活动期间客流量-上个周同时间段客流量）/上个周同时间段客流量*100%


	合作厂家销售情况 

	厂家：香丹清，气血和，锌钙特

品种

数量

销售金额

环比增幅

曹清华

5

2340

100%

舒筋健腰丸

5

3950

100%

剩余赠品如何处理： 无剩余赠品。



（标记*项目为必须填写，未标记*项目根据本店具体情况填写） 

填报人：段文秀                          填报日期： 2015.1.20
