         太极大药房   城中   片区    旗舰店  店活动总结表

【活动门店】旗舰店
【门店ID、门店类型】307
【销售、毛利目标】：日均销售任务：73716元，日均毛利任务额：25754元
【活动时间】1月13日-1月18日
【销售数据】

活动期间对比活动前6天 

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	489313
	3654
	154622
	31.6%
	133

	对比活动前6天
	384609
	3138
	124190
	32.29%
	122

	增长比
	27.2%
	16.4%
	24.5%
	-0.69%
	9%


活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平                  均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	489313
	3654
	154622
	31.6%
	133

	去年同期
	479666
	3933
	128190
	26.7%
	121

	增长比
	2%
	-7%
	20.6%
	4.9%
	9.9%


【重点单品活动情况】

	
	天胶
	太极钙
	美美
	补肾
	熊胆
	藏药系列
	太极番茄红素胶囊

	活动期间

销售数量
	59.5
	25
	4
	92
	121
	129
	3


	活动期间

销售金额
	30619
	1225
	384
	6559
	1298
	6123
	838

	活动前期销售金额
	17442
	784
	1632
	5704
	666
	9066
	838

	增减比
	75.5%
	56%
	-76.4%
	14.9%
	94%
	-32%
	0


【活动优缺点】

1、主线活动优惠力度大吸引顾客
2、店外活动氛围布置较好，人气较好，但店内人气较差

3、活动期间店内销售人员未主动出去引导顾客进店消费。
4、未做到全员销售宣传，部分赠品准备不充分（玻璃碗及提纸）
5、游戏活动在顾客引导方面，销售人员和游戏人员工作脱节

6、前期电话通知顾客的时候，部分人员过大的宣传了活动免费礼品的好处，导致部分顾客失望
7、店内部分厂家和门店的配合较差（如集团内部厂家）
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	                     改进办法

	1、物资配送方面
	各类物资准时到达门店
	

	2、宣传物资方面
	货架手绘POP插卡小不吸引眼球
	

	
	
	

	3、活动策略方面
	17.18号活动策略调整后，顾客吸引力大，达成率较高
	

	4、促销活动内容方面
	主线活动简单易宣传，优惠力度大吸引顾客，特别是送红包的活动，十分有创意，结果让很多顾客十分满意
	

	5、活动前期培训情况
	通过交接班会议把活动内容准确传达给每位同事
	

	6、其它意见或建议
	店外人气较高，店内顾客较少
	下次建议根据时段人流情况，调整店外的活动音量，留出通道给喜欢安静的顾客


