              崇州片怀远店“14周年庆”活动总结
【活动时间】2015年1月13日~1月18日（6天）

【参与门店】怀远店
活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	4.1258万
	585
	1.5269万
	37%
	70.52

	去年同期
	3.2426万
	519
	0.9915万
	30%
	62.48

	增长比
	27.23%
	12.71%
	53.99%
	23.33%
	12.86%


活动期间日均对比当月日均销售（1月4日~1.10日） 

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间日均
	0.6876万
	97.5
	0.2544万
	37%
	70.52

	   当月日均
	0.3714万
	78.4
	 0.1228万
	33%
	47.36

	    增长比
	85.13%
	24.36%
	107.1%
	12.12%
	48.9%


【活动礼品赠送情况】

	赠品名
	台历/代金券
	阿胶枣
	鸡蛋
	收纳箱
	抽纸
	钻石玻璃碗6件套

	数量
	210
	26kg
	0
	1
	3+1
	1


【重点单品活动情况】

	
	天胶
	太极钙
	美美
	补肾
	熊胆
	藏药系列
	沉香化气片
	四季感冒片

	活动期间

销售数量
	8
	16
	4
	30
	4
	39
	6
	18

	活动期间

销售金额
	0.4216万
	0.0784万
	0.0384万
	0.2139万
	0.004万
	0.1808万
	0.011万
	0.0218万

	对比日均*6天销售金额
	0.2443万
	0.042万
	0.0822万
	0.0244万
	0.0069万
	0.3091万
	0.0094万
	0.0144万

	增减比
	72.52%
	86.66%
	-53.33%
	775.61%
	-42.38%
	-41.52%
	16.66%
	51.38%


【活动单品销售情况】

	
	银杏叶片
	血塞通分散片
	奥美拉唑肠溶胶囊
	高纯深海鱼油
	和田四星大枣
	锌钙特口服液
	汤臣倍健蛋白质粉

	活动期间

销售数量
	0
	10
	1
	1
	1
	17
	6

	活动期间

销售金额
	0万
	0.0158万
	0.0001万
	0.0164万
	0.0068万
	0.0757万
	0.1392万

	对比日均*6天销售金额
	0万
	0万
	0.0072万
	0万
	0.0315万
	0.0696万
	0万

	增减比
	0%
	100%
	-98.62%
	100%
	-78.44%
	8.76%
	100%

	【1元、5折品销售情况】

1元品种

（20个）
	活动期间销售数量
	对比日均*6天销售数量
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种

	
	255
	33.42
	美国水晶甘油

	5折品种

（20个）
	活动期间销售数量
	对比日均*6天销售数量
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种

	
	43
	3.42
	小儿氨酚黄那敏


【活动优点】

1、 买68送60元券很能吸引住顾客，带动顾客消费
2、 送的60元券分12个月用，可以带动顾客以后的消费
3、 一元抢购让顾客感到实实在在的优惠，能很好的留住顾客
4、 大保健的活动也能很好的带动顾客消费，又能给顾客很优惠的印象，留住顾客
5、 买68不仅送券，还枣子，很吸引顾客
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	DM单有错误信息
	印刷前请核对

	2、现场氛围方面
	赠品太少，堆放不吸引人
	以后提前做好充分准备

	3、员工培训方面
	单品活动忽视了
	以后除了活动内容，同时还要重视单品的活动

	4、限时赠送情况
	
	

	5、活动完成情况
	重点单品和活动单品的完成情况不是很好
	在培训活动内容时也要强调单品活动

	6、其他
	DM单上送券活动持续到18号，但是通知15号结束，16号通知继续17号结束，17号中午通知持续到18号，让我们错过了销售的良机。
	希望以后能够提前安排好类似问题


                                                                   怀远店：杨霞
                                                          2015.1.19

