             东北片华泰店“14周年庆”活动总结
【活动时间】2015年1月13日~1月18日（6天）

【参与门店】
活动期间同比去年
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	6.6246万
	784
	  1.7452  万
	26.3%
	84.49

	去年同期
	5.2781万
	665
	1.559万
	29.5%
	79.3

	增长比
	25.5%
	17.8%
	11.9%
	-3.2%
	6.5%


活动期间日均对比当月日均销售（1月4日~1.10日） 
	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间日均
	1.1041万
	131
	   0.2908 万
	26.3%
	84.49

	   当月日均
	    0.8794  万
	113
	   0.2743 万
	31.19%
	78.1

	    增长比
	25.5%
	15.9%
	6%
	-4.89%
	8.1%


【活动礼品赠送情况】

	赠品名
	台历/代金券
	阿胶枣
	鸡蛋
	收纳箱
	抽纸
	钻石玻璃碗6件套

	数量
	170
	53.5
	200个
	8
	3
	1


【重点单品活动情况】

	
	天胶
	太极钙
	美美
	补肾
	熊胆
	藏药系列
	沉香化气片
	四季感冒片

	活动期间

销售数量
	2
	4
	1
	8
	36
	34
	13
	2

	活动期间

销售金额
	0.1054万
	0.0196万
	0.0096万
	0.057万
	0.038万
	1613万
	0.0242万
	0.0036万

	对比日均*6天销售金额
	0万
	0.0426万
	0.0493万
	0万
	0.0168万
	1525万
	0.0339万
	0.0144万

	增减比
	100%
	-53.9%
	-80.5%
	100%
	-77.3%
	5.7%
	-28.3%
	-75%


【活动单品销售情况】

	
	银杏叶片
	血塞通分散片
	奥美拉唑肠溶胶囊
	高纯深海鱼油
	和田四星大枣
	锌钙特口服液
	汤臣倍健蛋白质粉

	活动期间

销售数量
	9
	5
	10
	2
	0
	27
	3

	活动期间

销售金额
	0.0546万
	0.0079万
	0.0228万
	0.0328万
	0万
	0.1276万
	0.0696万

	对比日均*6天销售金额
	0.0066万
	0万
	0.0245万
	0万
	0.0058万
	0.0298万
	0万

	增减比
	727%
	100%
	-6.9%
	100%
	-100%
	328%
	100%


【1元、5折品销售情况】

	1元品种

（20个）
	活动期间销售数量
	对比日均*6天销售数量
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种

	
	198
	48
	口罩，感冒清，清火栀麦片

	5折品种

（20个）
	活动期间销售数量
	对比日均*6天销售数量
	其中销售较好、受顾客喜欢的品种

	
	40
	13
	头孢，氧氟沙星滴眼液


【活动优点】

主题活动买满68送很吸引人，主要这个增加了些销量。

保健品都可以买二送一，力度较大

公司短信发送很有用，许多老顾客前一天收到短信就到店咨询。

厂家仪器检测销售较好。

【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	改进办法

	1、宣传物资方面
	1.主题活动较吸引顾客，但赠品配备少，金额较低很快就送完了。2.会员短信发送太少。
	1.赠送金额可稍提高一点，赠品配备齐全。2.会员短信发送量增加，短信比DM单覆盖更广。

	2、现场氛围方面
	前两天有厂家支持还比较多人流。
	厂家资源有限，现在活动越来越难请到厂家支持了。

	3、员工培训方面
	电脑操作有一部分不详细
	活动策划上尽量写详细操作

	4、限时赠送情况
	鸡蛋太容易打烂了。
	可以选择赠送其它东西

	5、活动完成情况
	因为我们门店在社区里面，活动时间有点长，导致完成率不高。
	活动天数减少，效果更好

	6、其他
	公司取照的对比数据刚好是元旦后几天，本来元旦不能刷卡，后面几天自然销售较好，这样照成任务太高。
	门店人员已经很努力了。


                                                                    华泰店：但燕

                                                          2015.1.19

