
销售无小事 且做且学习
一、17个重点单品的门店总销售数据（同比和环比）

备注：1、17大单品下手数据同比情况

	名称
	2014.9.26-12.31
	2013.9.26-12.31
	同比增减金额

（±）
	同比增幅（%）

	销售数量
	1873笔
	1336笔
	+737笔
	55.16%

	销售额
	97879.4元
	57523.6元
	+40355.8元
	
70.15%

	毛利额
	55209.55元
	33915.6元
	+21293.95元
	62.79%


      2、17大单品下手数据环比情况

	名称
	2014.9.26-12.31
	2014.6.21-9.25
	同比增减金额

（±）
	同比增幅（%）

	销售数量
	1873笔
	1214笔
	+659笔
	54.28%

	销售额
	97879.4元
	59384.02元
	+38495.38元
	64.82%

	毛利额
	55209.55元
	35568.76元
	+19640.79元
	55.22%


2、 门店销售较好的单品突破数据（同比和环比）

备注：筛选该门店销售增长额最高的两个单品进行分析、阐述。

1、XX单品14.9.26-12.31销售数据分析

	单品名称
	项目
	2014.9.26-12.31
	2013.9.26-12.31
	2014.6.21-9.25
	同比增减金额
	同比增幅（%）
	环比增减金额
	环比增幅（%）

	
	
	
	
	
	（±）
	
	（±）
	

	阿奇
	销售数量
	530盒
	178盒
	347盒
	352盒
	197.75%　
	　183盒
	　52.73%

	
	销售额
	14170.51元
	4733.65元
	9360.36元
	9436.86元　
	　199.35%
	　4810.15元
	51.38%　

	
	毛利额
	　7807.01元
	　2799.73元
	　5196.36
	　5007.28元
	　178.85%
	　2010.65元
	　50.24%

	藏药
	销售数量
	490盒
	2盒
	254盒
	　488盒
	　244%
	　236盒
	92.91%　

	
	销售额
	26153.5元
	66.9元
	13286.56元
	　26086.6元
	　389.93%
	　12866.94元
	　96.84%

	
	毛利额
	16229元
	43.84元
	8327.56元
	　16185.16元
	　369.19%
	　7901.44元
	　94.88%


分析：2014最后一季度我店阿奇霉素片和藏药总体销售增长较高，第一主要藏药品种到货齐全了，第二进行了药品关联销售，以单品带动总体销量。第三针对重点品种加大了培训力度，使每个店员在推荐药品时都做到心中有数，充分发挥专业知识，使顾客服用后有效，增加回购率！
3、 工作内容及工作亮点（针对单品销售的工作亮点、陈列图片、团队协作等）

备注：通过哪些方式促进了销售？陈列特点、营销话术、联合销售技巧。。。。。。。。

联合销售技巧 ，

1， 针对单品进行多点多面陈列，让顾客进店时感受到强烈的视觉冲击力，留下第一映像，在推荐药品上简单明了的阐述卖点，和顾客进行聊天式的引导，把握住顾客的心理需求，然后在单品销售上尽量进行联合用药，做到提高销量的同时保证疗效。

2， 每天交接班时员工都会对自己比较成功的案例在例会上进行分享，找出亮点，分析不足，共同提高，共同进步！

4、 销售案例（1-2个真实案例，控制在300字内,尽量少用口水话）

左炔诺孕酮+二十五味鬼臼丸销售案例

  一天，有一女顾客进店来买事后避孕药，我给他推荐了左炔诺孕酮肠溶胶囊，并给她说明了这个肠溶剂型相对来说其他顾客反映胃肠道耐受性比其他品牌稍好一些，她接受了这个药品，然后我再提醒她，这种事后避孕药的药理机制是抑制卵巢排卵而常见副作用是是月经紊乱，不能做为常规避孕药经常服用，只能万不得已才能服用。顾客说其他避孕方式都不太适合她，一年还是会服用几次这个药，确实有打乱月经的症状，有时还以为怀孕了，用试纸查过才晓得是虚惊一场。去其他药店店员都会推荐服用避孕药同时服用VE,VC，可是觉得对改善这种症状没什么作用，家里倒是一大堆VC,VE…这时，我突然想起了平时学习过鬼臼丸的药理机制就是护卵巢，调经血，对卵巢有保护作用。于是我拿出二十五味鬼臼丸，并把说明书详细解释给她听，然后又问她平时妇科上有没有什么小毛病，她说自从生了宝宝后，有时会有小腹隐痛的感觉。听了她的诉说，我说：“那你用这个药就对了，不仅可以保护卵巢减少避孕药的副作用，改善月经紊乱的症状，还可以有效治疗各种妇科炎症，女人的生殖系统都在身体内部本来就是容易得病的结构，更加要注重调养，不能等到很严重的时候再治疗，到时不仅生理痛苦精神上也难受。”

     听了我说的这些，她又仔细看了看说明书，然后说；“那好，那给我来两盒吧。”这时，我告诉她：“这种是植物药，起效比较慢，需要疗程服用效果更好，五盒一个疗程，病要治就要治彻底。”她想了想就一次性购买了五盒和一盒左炔诺孕酮肠溶胶囊。
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