
门店PPT制作思路：

一、17个重点单品的门店总销售数据（同比和环比）

备注：1、17大单品下手数据同比情况
	名称
	2014.9.26-12.31
	2013.9.26-12.31
	同比增减金额

（±）
	同比增幅（%）

	销售数量
	
	
	
	

	销售额
	
	
	
	

	毛利额
	
	
	
	


      2、17大单品下手数据环比情况

	名称
	2014.9.26-12.31
	2014.6.21-9.25
	同比增减金额

（±）
	同比增幅（%）

	销售数量
	
	
	
	

	销售额
	
	
	
	

	毛利额
	
	
	
	


门店销售较好的单品突破数据（同比和环比）

备注：筛选该门店销售增长额最高的两个单品进行分析、阐述。

1、XX单品14.9.26-12.31销售数据分析

	单品名称
	项目
	2014.9.26-12.31
	2013.9.26-12.31
	2014.6.21-9.25
	同比增减金额

（±）
	同比增幅（%）
	环比增减金额

（±）
	环比增幅（%）

	XX单品
	销售数量
	
	
	
	
	
	
	

	
	销售额
	
	
	
	
	
	
	

	
	毛利额
	
	
	
	
	
	
	

	XX单品
	销售数量
	
	
	
	
	
	
	

	
	销售额
	
	
	
	
	
	
	

	
	毛利额
	
	
	
	
	
	
	


工作内容及工作亮点（针对单品销售的工作亮点、陈列图片、团队协作等）

备注：通过哪些方式促进了销售？陈列特点、营销话术、联合销售技巧。。。。。。。。

销售案例（1-2个真实案例，控制在300字内,尽量少用口水话）


