2014.9.26开会重要事情传达

1：淘汰品种加紧销售还有最后4天，尽量减少损失。给心脑血管顾客打电话，想一切办法销售。公司没有打折的不可退品种，都可以店长灵活处理打折  --原则不低于内部价 或者给我打电话   最近退货可能会比较多--接到退货及时退   没有按照规定按时退按照零售价赔付。

2：明天活动小蜜蜂必须发到门口循环播放 花车吸引人的赠品或者热销品能放在门外的尽量放到门外，免费测血压，血糖贴到门外吸引人气（无血糖试纸的--先用店上的然后报账）

3：今天下午发目录内品种缺货  --请认真清理  明天准时发送

4：请认真复习藏药品种卖点，功效，价格，用法   --10.15之前片区所有人员考核完（我来巡店时上报人员   每个人默写 ） 未达70者  抄写2次在重考   ---下个月开始藏药任务每家店公司将要上调2倍

5：应季节品种陈列调整 ---端头不能再有藿香或者冲剂   补益类品种外置占比上调---星期天之前完成  

6:公司要求： 即日起穿长袖和戴帽子，化淡妆  10.1起开始检查 未按要求将要进行罚款 

7：下周星期一  29号下午15:00在中心店开店长会  请安排好班次

数据已经发给大家，请根据数据分析增加下降原因。

特别分析一下大类保健品，中药与同期的数据（大类我没有统计数据）和上量 措施 。

请大家汇报一下8.26--9.25会员新增情况

10月销售计划   重点要做的事情  

