太极天胶2014年9-10月销售方案

各片区及门店：

天胶是我公司2014年的集团重点品种，为进一步推进天胶的旺季销售，现对2014年天胶旺季销售活动方案通知如下：

执行时间：

        2014年9月1日-10月31日

活动对象：

        公司所有直营门店

活动品种

活动内容

       买一盒送辅料一份；

       买两盒8.8折，并送辅料一份；

       买四盒7.5折，并送辅料一份

奖励制度

       按实际销售金额的8%进行奖励。

       以上奖励已包含T类品种奖励，不得再重复奖励。所有奖励均按“谁销售谁受益”的原则奖励给具体销售人员和坐堂医生。

任务考核

       考核期间按盒数考核

      1、门店考核

     (1)门店在100%完成任务前提下，追加奖励5元/盒（包含基础任务）。

     (2) 门店完成率80%以上则不予处罚。

         门店完成率70%-80%以下，按差异数量处以3元/盒的罚款。

         门店完成率70%以下，按差异数量处以5元/盒的罚款。

      2、片区考核 

      （1） 各片区在完成任务的前提下，按任务完成率进行排名，第一名奖励片长300元，第二名200元，第三名100元。

      （2）片区任务完成率低于70%,每差一个百分点处罚10元。

     注：片长的奖励与处罚由片长个人享受或承担，不得由各门店分摊。旗舰店店长视为片长考核与奖励。

    营运部将每周进行通报，活动结束后将考核结果通报到各门店。

活动宣传

     1、有熬胶台的门店将熬胶台及熬胶工具陈列在店门口显眼处，并书写POP免费熬胶；

     2、各店在会员日当天、大型节假日，公司、门店重要活动期间在店门外进行熬胶吸客（选择本店人流量高峰期进行）；

 3、各门店书写买赠活动内容POP，张贴于橱窗腰线以下及货品陈列处；

 4、店内进行多点陈列，心脑血管处、保健品处、妇科药品处、中药处。

八、注意事项

1、“九大单品三季度销售方案”中天胶9月的销售考核按此通知考核，7-8月的任务及考核按“九大单品三季度销售方案”的1/2考核。9月的销售任务以附表为准。

2、天胶辅料的赠品配送由公司统一购买配送，活动策略由系统自动识别。因首批辅料数量有限，门店间应相互调拨，避免辅料储存不当造成浪费。

3、在活动期间如有内购，内购部分计算在门店任务中，但不予提成及追加奖励。

4、各门店9月的销售任务见附表。10月销售任务另行下发。

